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Titelporträt

Hinter grundartikel sowie Maschinenvergleiche nehmen aktuelle Trends und 
Entwicklungen auf und bewerten sie in Richtung Praxistauglich keit. fertigung 
ist deshalb eine unverzichtbare Entschei dungshilfe, wenn es um Produktions-
mittel-Investitionen für die Metallbearbeitung geht. 

Zielgruppe:  Metallbearbeitende Industrie; vom Produktions-
leiter bis zum „Mensch an der Maschine“.

Erscheinungsweise: 6x jährlich, inkl. 1x DACH Sonderausgabe 
 (siehe Themenplan Seite 10/11)

Heftformat: DIN A4

Jahrgang: 51. Jahrgang 2023

Bezugspreis Jahresabonnement (inkl. ges. MwSt.):  
Inland € 170,00 zzgl. € 10,20 Versand = € 180,20 
Ausland € 170,00 zzgl. € 20,40 Versand = € 190,40 
Einzelverkaufspreis €   30,00 inkl. ges. MwSt. & zzgl. Versand

Unternehmen: verlag moderne industrie GmbH / mi connect 
Postanschrift: 86895 Landsberg 
Hausanschrift: Justus-von-Liebig-Str. 1, 86899 Landsberg 
Telefon: 0 81 91 / 125-0 
Telefax: 0 81 91 / 125-483 
Internet: www.fertigung.de

Herausgeber: verlag moderne industrie GmbH

Sales: Thomas Seidel 
 Telefon: 0 81 91 / 125-412 
 E-Mail: thomas.seidel@mi-connect.de
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Titel: fertigung

Kurzcharakteristik: 
Im Mittelpunkt der Berichterstattung steht die Frage: Mit welchen Ma-
schinen, Werkzeugen und Verfahren kann der metallbearbeitende Betrieb 
in der heutigen Zeit seine Produktivität erhöhen, um wettbewerbsfähig 
zu bleiben? Ausschlaggebend dafür ist die ganzheitliche Betrachtung des 
Fertigungs prozesses – von der Maschinentechnologie hin zu Ablauforgani-
sation und Betriebstechnik. Praxisbezogene Reportagen, Produkt berichte, 
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Die Beschreibung der Erhebungsmethode finden Sie auf Seite 6*  Nicht analysierte Auflage wie z.B. Messe- und Kongressexemplare etc.
** incl. e-Paper. Die Grundlage der %-Aufteilung ist die Printauflage

1 Auflagenkontrolle: 

2 Auflagen-Analyse: Exemplare pro Ausgabe im  
 Jahresdurchschnitt 
 1. Juli 2021 – 30. Juni 2022 

 Druckauflage:  18.008  

 Tatsächlich verbreitete 
Auflage Print (tvA): 17.863 davon Ausland: 366

  e-Paper (tvA): 1.478
  Gesamt (tvA): 19.341

 Verkaufte Auflage: 1.565 davon Ausland: 70
 – Abonnierte Exemplare: 315 davon Mitgliederstücke: 140 

– Sonstiger Verkauf: 1.250
 – Einzelverkauf: 0

 Freistücke incl. e-Paper: 17.776

 Rest-, Archiv- und 
 Belegexemplare: 145

3  Geografische Verbreitungsanalyse:

Wirtschaftsraum Anteil an tatsächlich 
verbreiteter Auflage

% Exemplare

Inland 97,4 18.830

Ausland 1,9 366

Sonstige* 0,7 145

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA)** 100,0 19.341

Verbreitung nach Bundesländern Anteil an tatsächlich 
verbreiteter Auflage

% Exemplare

Baden-Württemberg 23,4 4.397

Bayern 16,1 3.038

Berlin, Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern 3,1 582

Bremen, Hamburg, Schleswig-Holstein 5,1 961

Hessen 6,7 1.251

Niedersachsen 6,5 1.221

Nordrhein-Westfalen 23,9 4.507

Rheinland-Pfalz 4,1 778

Saarland 1,3 244

Sachsen, Sachsen-Anhalt 6,7 1.259

Thüringen 3,1 592

Tatsächlich verbreitete Auflage Inland (tvA)** 100,0 18.830

Auflagen- und
Verbreitungsanalyse
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Unser Fachmagazin  
mit IVW geprüfter  
Auflage (tvA)

Zusätzliche digitale 
Verbreitung mit  
IVW geprüfter 
Auflage

Zielgruppenorientiert!

17.863 Ex.
Print

1.478 Ex.
E-Paper

19.341 Ex.
Gesamtauflage

Unsere Reichweite für Ihre erfolgreiche Kommunikation
Branchenexperten informieren sich unterschiedlich. Heute mehr denn je.  
Erreichen Sie Ihre Zielgruppe – analog und digital.

Reichweite
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1.1 Branchen / Wirtschaftszweige

WZ 2008 
Code

Empfängergruppen 
(lt. Klassifikation der Wirtschaftszweige 2008)

Anteil an tatsächlich 
verbreiteter Auflage

% Empfänger

24 Metallerzeugung und -bearbeitung 6,8 1.315

25 Herstellung von Metallerzeugnissen 34,3 6.630

25.1 Stahl- und Leichtmetallbau 6,9 1.335

25.2 Kessel- und Behälterbau (inkl. Herstellung von Dampfkesseln) 1,0 191

25.5 Herstellung von Schmiede-, Press-, Zieh-, Stanzteilen u.ä. 3,3 635

25.6 Oberflächenveredelung, Wärmebehandlung und Mechanik a.n.g 8,8 1.693

25.7 Herstellung von Schneidwaren, Werkzeugen, Schlössern und Beschlägen 8,1 1.568

25.9 Herstellung von sonstigen Eisen-, Blech- und Metallwaren 6,2 1.208

28 Maschinenbau 32,6 6.302

26, 27
Medizin-, Mess-, Steuer- und Regelungstechnik, Optik, Herstellung von Geräten  
der Elektrizitätserzeugung, -verteilung, Telekommunikationstechnik

9,5 1.842

29.3
Herstellung von Teilen und Zubehör für Kraftwagen und Kraftwagenmotoren,  
sonstiger Fahrzeugbau

4,1 782

Sonstige Branchen 12,0 2.325

Sonstige* 0,7 145

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA)** 100,0 19.341

Empfänger-
Struktur-Analyse

* Nicht analysierte Auflage wie z.B. Messe- und Kongressexemplare etc.
** incl. e-Paper. Die Grundlage der %-Aufteilung ist die Printauflage
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1.2 Größe der Wirtschaftseinheit

Anteil an tatsächlich verbreiteter Auflage
% Empfänger

1 – 49 Beschäftigte 36,7 7.092

50 – 99 Beschäftigte 18,1 3.510

100 – 199 Beschäftigte 16,2 3.130

200 – 499 Beschäftigte 13,8 2.661

500 – 999 Beschäftigte 6,4 1.240

1.000 und mehr Beschäftigte 8,1 1.563

Sonstige* 0,7 145

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA)** 100,0 19.341

2.1 Tätigkeitsmerkmal: Position im Betrieb

Anteil an tatsächlich  
verbreiteter Auflage

% Empfänger

Geschäftsführung / Vorstand 17,7 3.414

Ndl.-, Werks-, Abtl.-, Betriebs- und 
Bereichsleitung

70,5 13.630

Fachkraft 11,1 2.152

Sonstige* 0,7 145

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA)** 100,0 19.341

* Nicht analysierte Auflage wie z.B. Messe- und Kongressexemplare etc.
** incl. e-Paper. Die Grundlage der %-Aufteilung ist die Printauflage

Empfänger-
Struktur-Analyse

Kurzfassung der Erhebungsmethode

1.  Gesamtzahl Empfänger in der Datei**: 40.112

2.  Methode: Empfänger-Struktur-Analyse durch Dateiauswertung 
Totalerhebung gemäß IVW-Richtlinien

3.  Grundgesamtheit: 
Grundgesamtheit (tvA)** 19.341 = 100,00 %

 In der Untersuchung nicht erfasst:  145 = 0,75 %

4.  Stichprobe: Totalerhebung

5.  Zielperson der Untersuchung: Die in der Datei erfassten persönlichen 
Empfänger der Institution

6.  Zeitraum der Untersuchung: vom 01. Juli 2021 bis 30. Juni 2022

7.  Durchführung der Untersuchung: 02.08.2022

Diese Untersuchung entspricht in der Anlage, Durchführung und Berichterstattung  

dem ZAW-Rahmenschema für Werbeträger-Analysen in der aktuellen Fassung.



verlag moderne industrie GmbH / mi connect, Justus-von-Liebig-Str. 1, 86899 Landsberg, Telefon (0 81 91) 125-439

7

Werden Sie mit uns zum Vorreiter
Wir sind Anbieter von Fachinformationen & Kommunikationslösungen für die deutsche Industrie.
Mit unseren 26 starken Mediamarken (Print und Digital) und über 90 Veranstaltungen im Jahr erreichen 
Sie zielgenau die Top-Entscheider in den Branchen Produktion, Automotive, Elektronik und Chemie.

Unsere Plattformen für Vorreiter bieten alle relevanten Kanäle (Digital, Print, Event und Services) für 
Ihren holistischen Marketingansatz. Somit sind wir Ihr verlässlicher Partner, wenn es darum geht, Ihre 
Zielgruppe kommunikativ zu erreichen. Wir arbeiten täglich daran, Ihr Unternehmen durch individuelle 
und kreative Konzepte bestmöglich am Markt zu platzieren und so Ihre Kampagne zum Erfolg zu führen.

26
Medien-
Marken

©

2,4 Mio. 
verbreitete 
Exemplare  
pro Jahr

90
Veranstaltun gen 
pro Jahr

8.500
Event-
Teilnehmer 
pro Jahr

70.000 
Newsletter-
Abonnenten

1,4 Mio. 
Page 
Impressions 
pro Monat

500.000 
Monthly 
Active User

Mediaübersicht
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Formate und 
technische Angaben

Zeitschriftenformat: 210 mm breit, 297 mm hoch

Satzspiegel:  178 mm breit, 257 mm hoch 
4 Spalten je 41 mm breit

Bei Anzeigen im Anschnitt müssen relevante Motivteile (Texte, Logos etc.) 
mit mindestens 5 mm Abstand zum Beschnitt und zum Bund angelegt wer-
den.

Druck- und Bindeverfahren: 
Umschlag im Bogenoffset, Inhalt im Rollenoffset (ISO 12647-2) 
Klebebindung / Rückstichheftung

Profile:  Inhalt PSO LWC Improved (ECI) 
  Umschlag ISO Coated v2 300 % 
  kostenloser Download der Profile:  
  http://www.eci.org/de/downloads

Datenformate: Anlieferung von Daten als PDF/X-1a (2001 oder 2003), Bilder 
mindestens 300 dpi, Strichscans (z.B. Texte, Grafiken) mindestens 800 dpi. 
Anlage im Originalformat zzgl. 3 mm Beschnittzugabe und Schnittmarken.

Datenarchivierung:   Daten werden archiviert, unveränderte Wieder-
holungen sind deshalb in der Regel möglich. Eine 
Datengarantie wird jedoch nicht übernommen.

Gewährleistung:      Bei Anlieferung von unvollständigen oder abwei-
chenden Daten (Texte, Farben, Abbildungen) über-
nehmen wir keine Haftung für das Druckergebnis. 

Kontakt und  
Datenübermittlung:   Veronika Stockmayr  

Media Administration 
Telefon: 08191/125-338 
E-Mail: veronika.stockmayr@mi-connect.de
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Adressvermietung

Post-Mailings sind der ideale Werbeträger, bieten umfangreiche, flexible Gestaltungsmöglichkeiten und 
sorgen so für eine hohe Aufmerksamkeit, speziell wenn sie in eine crossmediale Werbekampagne einge-
bunden werden. Profitieren Sie von unseren direkten Kontakten in die deutsche Industrie und sprechen Sie 
über 500.000 Entscheider gezielt und personalisiert an.
•  Hohe Adressaktualität durch verlagseigenen regelmäßigen Zeitschriftenversand
•  Exklusive Ansprechpartner bis in die Fachbereiche durch  

kontinuierliche telefonische Adressqualifizierung
•  Personalisierte Ansprache von Geschäftsführern, Entscheidern und Fachspezialisten
• Flexible Adressnutzung mit Einfach-, Mehrfach- oder Jahresnutzung
•  Abrechnung nach Nettoeinsatzmenge durch Abgleich gegen Ihren Datenbestand

Vertriebserfolge steigern und neue Umsatzpotenziale erschließen

JETZT kostenlos testen!
Wir ermitteln kostenlos und unverbindlich  
das Potenzial Ihrer Wunschzielgruppe.

•  Adressmiete auf den Punkt: Die richtigen Kontakte  
für Ihre Ansprache

•  Mehr Zielgruppe: Wir recherchieren für  
Sie zusätzliches Zielgruppenpotenzial

•  Full Service vom Profi: Wir produzieren und  
versenden jährlich Millionen von Printprodukten

•  Zustellgarantie: Unzustellbare Rückläufer werden Ihnen  
auf Wunsch bei einem Folgeauftrag gutgeschrieben

Sorglos-Service aus einer Hand Adressmiete Einzelnutzung 
(Preis je Nutzung)

Zweifachnutzung 
(Preis je Nutzung)

Dreifachnutzung 
(Preis je Nutzung)

Jahresmiete 
(pauschal)

Datenbankpauschale 180,– €

Firmenadresse +  
1 Ansprechpartner ab 0,24 € ab 0,22 € ab 0,19 € ab 0,95 €

Mindestauftragswert 590,– € (inkl. Datenbank-/Selektionspauschale)

Mindestabnahme 70 % der gelieferten Adressen (bei Adressabgleich)

Alle Mietpreise je Nutzung, Jahresmiete pauschal und mengenabhängig
Preisangaben zzgl. ges. MwSt. Es gelten die Konditionen gem. Angebot/Auftragsbestätigung.

Alexander Zöller
+49 81 91/125-345
Adressvermietung@mi-connect.de 

Response- 
quote 

steigern

Kunden- 
bindung 
fördern

Neue  
Kunden  

generieren

Bestands- 
kunden  

ausbauen
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Ansprechpartner Redaktion:

Jürgen Gutmayr (verantwortl.) 
Tel.: 0 81 91/ 125-5 45 
E-Mail: juergen.gutmayr@mi-connect.de

Ansprechpartner Sales Online + Print

Thomas Seidel (Sales Manager) 
Tel.: 0 81 91/ 125-4 12 
E-Mail: thomas.seidel@mi-connect.de

*D+A+CH = 28. Internationales Supplement; Produktparade zur EMO; Gesamtauflage 37.500 Expl. (siehe Seite 18).

Themen Monat/
Ausgabe

Februar
1/2023

April
2/2023

Juni
3/2023

August
4/2023

September
5/2023

November
6/2023

Anzeigenschluss 02.02. 30.03. 09.05. 14.07. 11.08. 10.10.

Erscheinungstermin 28.02. 28.04. 06.06. 09.08. 08.09. 07.11.

Messen/ 
Veranstaltungen

GrindTec,  
intec, ‚Z‘ 

Control Moulding  
Expo

Sonderteil

Moulding  
Expo

EMO EMO

Sonderteil Sonderteil
Automatisierung

Sonderteil*

Ständige  
Rubriken

Technologien

Der
Branchenreport

Motoren +
Fahrzeugbau

Maschinen + 
Anlagenbau

Mikrotechnik +
Komponenten

Auf Herz + Nieren

(Der große  
fertigung- 
Maschinen-Check)

Neuheiten +
Trends 
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● ● ●

Fräsen ● ● ● ● ● ●

Bohren ● ● ● ● ●

Schleifen ● ● ● ● ●

Sägen ● ● ●

Bearbeitungszentren ● ● ● ● ● ●

HSC/HPC ● ● ● ●

Werkzeugtechnik ● ● ● ● ● ●

Trockenbearbeitung ● ● ● ●

Spanntechnik ● ● ● ● ● ●

Oberflächentechnik ● ● ● ● ●

Generative Verfahren ● ● ● ● ● ●

Wasserstrahlschneiden ● ● ●

EDM ● ●

Steuerungstechnik ● ● ● ● ● ●

Antriebstechnik ● ● ●

Messtechnik ● ● ● ● ● ●

Qualitätssicherung ● ● ● ● ● ●

CAD/CAM ● ● ●

BDE/MDE/MES ● ● ● ● ●

ERP/PPS ● ● ● ● ● ●

KSS/MMKS ● ● ● ●

Entsorgung ● ● ● ●

Reinigung ● ● ● ● ● ●

Handling ● ● ● ● ● ●

Instandhaltung ● ● ●

Themen- 
schwerpunkt

Schleifen
Komplett-

bearbeitung
Automatisierung Drehen

Motoren-  
und  

Fahrzeugbau

Werkzeuge, 
Medizintechnik

Termin- und
Themenplan

10 
11

Messen/Austellungen (Inland)

intec / GrindTec, Leipzig 07. – 10.03.

Hannover Messe, Hannover 17. – 21.04.

Control, Stuttgart  09. – 12.05.

KUTENO Kunststofftechnik 
Nord, Rheda-Wiedenbrück

09. – 11.05.

Moulding Expo, Stuttgart 13. – 16.06.

automatica, München 27. – 30.06.

EMO, Hannover 18. – 23.09.

Fakuma, Friedrichshafen 17. – 21.10.

formnext, Frankfurt 07. – 10.11.

Messen/Austellungen (Ausland)

Imtex, Bangalore/Indien 19. – 25.01.

CIMT,  Peking/China 10. – 15.04.

IMT/MSV, Brünn/Tschechien 10. – 13.10.
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Anzeigenformate und Preise  
Alle Anzeigenpreise in EUR inklusive Farbe und zzgl. gesetzlicher MwSt.

Anzeigengröße
Satzspiegelformate 

(B x H in mm)
Anschnittformate 

(B x H in mm)
Preise 

inkl. Farbzuschlag

1/1-Seite 178 x 257 216 x 303 5.980,– 

2/3-Seite hoch 117 x 257 136 x 303 4.398,– 

2/3-Seite quer 178 x 169 216 x 194 4.398,– 

Juniorpage 126 x 178 145 x 203 3.685,– 

1/2-Seite hoch 86 x 257 105 x 303 3.685,– 

1/2-Seite quer 178 x 126 216 x 149 3.685,–  

1/3-Seite hoch 56 x 257 75 x 303 2.665,– 

1/3-Seite quer 178 x 83 216 x 106 2.665,–  

1/4-Seite hoch 41 x 257 60 x 303 1.895,– 

1/4-Seite quer 178 x 62 216 x 85 1.895,– 

1/4-Seite Block 86 x 126 105 x 149 1.895,–  

1/8-Seite hoch 41 x 126 60 x 149 1.370,– 

1/8-Seite quer 178 x 29 216 x 52 1.370,–

1/8-Seite Block 86 x 62 105 x 85 1.370,– 

Vorzugsplätze:   
2. Umschlagseite  € 6.500,– 
4. Umschlagseite  € 6.500,– 
Seite 5 (Inhalt): 1/3-hoch  € 3.200,–

Rabatte (bei Abnahme innerhalb eines Jahres)
Malstaffel  Mengenstaffel 
ab  3 Anzeigen  3 %  ab  3 Seiten 10 % 
ab  6 Anzeigen  5 % ab  6 Seiten 15 % 
ab 12 Anzeigen 10 % ab 12 Seiten 20 %

Rubrikanzeigen:
Stellenangebot: 20 % Rabatt auf den regulären Preis (siehe Punkt 1, bzw. 1.1) 
Stellengesuche: 50 % Rabatt auf den regulären Preis (siehe Punkt 1, bzw. 1.1)

Sonderwerbeformen: Sonderdrucke und PDFs auf Anfrage
Einhefter:

Umfang Papiergewicht bis 170 g/m2 über 170 g/m2

2 Seiten 5.570,– 5.850,–

4 Seiten 8.960,– 9.860,–

Weitere Formate auf Anfrage.

Anlieferung: Muster bei Auftragserteilung. Auflage bis 14 Tage vor Erscheinen. 
Format unbeschnitten 216 mm breit, 303 mm hoch. 
Kopfbeschnitt 3 mm. Mehrseitige Beihefter auf obiges Format gefalzt.

Stornierungsgebühren:
35% des Anzeigenpreises ab zwei Wochen vor Anzeigenchluss

Preisliste Nr. 51
gültig ab 01.10.2022
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Beilagen: (nicht rabattfähig und nur für Gesamtauflage) 
bis zu 25 g Gewicht  € 4.420,– 
je weitere 25 g Gewicht  € 2.210,– 
(Preise einschl. Portoanteil) 
max. Papierformat 20 x 29 cm 
Anlieferung: Muster bei Auftragserteilung. Auflage bis 10 Tage vor Erscheinen.

Aufgeklebte Werbemittel: 
In Verbindung mit Anzeige oder Einhefter € 1.840,– 
Zuzüglich Klebekosten 
– für maschinelle Verarbeitung €   770,– 
– für manuelle Verarbeitung € 1.700,–

Lieferanschrift, Beilagen und Einhefter:
Vogel Druck und Medienservice GmbH, Leibnitzstraße 5, 97204 Höchberg 
(mit Vermerk: für fertigung, Heft-Nr. ...)

Sonderwerbeformen: Entdecken und nutzen Sie eine der vielen, kreativen 
Sonderwerbeformen für Ihr Produkt.

Banderole um fertigung 
Format 460 x 100 mm, inkl. Druck und Klebekosten € 8.600,–

Gatefolder 
ausklappbare Anzeigenseite auf der  
2. Umschlagseite Werbefläche: ca. 3 DIN A4-Seiten    € 18.200,–

Titelklappe 
Klappe um das Heft mit 1/2 Seite auf der Titelseite  
und ganzer Seite auf der 4. Umschlagseite   
Werbefläche: ca. 1,5 DIN A4-Seiten  € 10.700,–
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S
eit gut zwei Jahren müssen wir um-

denken, neue Strategien entwickeln 

und uns anders orientieren, um Ihnen, 

liebe Leser, in gewohnter Manier ein hoch-

wertiges und interessantes Fachmagazin  

präsentieren zu können. Messen werden 

einmal mehr verschoben, geplante Hausaus-

stellungen finden nicht statt – es fehlen nach 

wie vor die persönlichen Kontakte.

Beim letzten Messebesuch auf der  

Fakuma in Friedrichshafen im Oktober 

2021, zusammen mit meinem Kollegen 

Thomas Seidel, brannte förmlich die Luft 

vor lauter Anspannung endlich 

mal wieder raus zu kommen und 

Messeluft zu spüren. Besucher 

und Aussteller waren allesamt 

gut gelaunt und die Stimmung 

war unisono ausgesprochen gut. 

Diesen Aufwind haben viele Un-

ternehmen ins neue Jahr mitge-

nommen und sind trotz Problemen mit den 

Lieferketten gut gestartet.

Auch wir beim Fachmagazin fertigung 

spüren bereits mit der ersten Ausgabe im 

Jahr 2022 eine leichte Erholung des Marktes.  

Den Auftakt macht im März die Messe 

GrindTec in Augsburg, auf der wir gemein-

sam mit dem Schweizer Schleifmaschinen-

hersteller Schneeberger AG den Wettbewerb 

Werkzeugschleifer des Jahres veranstalten. 

Am Donnerstag, den 17. März um 10 Uhr 

fällt der Startschuss, wenn es heißt: Wer 

wird Werkzeugschleifer des Jahres 2022? 

Zur Einstimmung auf diesen Event präsen-

tieren wir im Beitrag ‚Ring frei für den fi-

nalen Schliff ‘ auf Seite 8 die Kandidaten so-

wie die Wettbewerbsmaschine Aries von 

Schneeberger.

Weiter geht es mit dem Schwerpunkt 

Komplettbearbeitung ab Seite 12. Ein äu-

ßerst komplexes Thema, bei dem sowohl die 

Werkzeuge wie auch die Maschinen auf  

die jeweiligen Prozesse abgestimmt sein 

müssen.

In unserer Titelstory ‚Für die Zukunft 

gerüstet‘ auf Seite 12 skizziert Index die 

neue Version des Drehautomaten ABC. Das 

Highlight des neuen CNC-Produktionsau-

tomaten ist der obere Revolver. Er ist jetzt 

stufenlos schaltbar, verfügt über Y-Funktio-

nalität, eine Höheneinstellung und kann mit 

Doppelwerkzeughaltern bestückt werden.

Im Beitrag ‚Schwergewicht für alle Fälle‘ 

auf Seite 16 demonstriert der österreichische 

Maschinenhersteller WFL seine 

Komplettbearbeitungszentren 

für die Fertigung von Bauteilen 

im XXL-Format. Das Zusam-

menfassen aller Bearbeitungs- 

und Messoperationen in einer 

einzigen Millturn steigert nicht 

nur die Effizienz der Fertigung, 

sondern steht für eine hohe Zerspanungs-

performance bei höchster Präzision.

Der Anwenderbeitrag ‚Glänzendes Er-

gebnis‘ auf Seite 24 dreht sich um das Thema 

Werkzeuge. Die Walter Schumacher Impuls 

Technik GmbH, kurz SIT, setzt seit vielen 

Jahren bei der Fertigung von Ventilen auf 

Tools der Paul Horn GmbH. Fast 40 Jahre 

hohe Qualität in der Ventiltechnik hat Wal-

ter Schumacher einen festen Kundenstamm 

in nahezu allen Branchenbereichen ermög-

licht. Das Hauptbetätigungsfeld liegt in der 

Herstellung von Sonderventilen und kun-

denspezifischen Insellösungen. Wichtig ist 

dabei die Oberflächengüte der Anschluss flä-

chen. Eine Oberflächengüte von R
a
 0,012 μm 

erreicht SIT mit Hilfe eines Diamantwerk-

zeuges der Paul Horn GmbH und einer 

 Investition in ein Dreh-Fräszentrum des 

Maschinenherstellers Mazak.

Viel Spaß beim Lesen!

Editorial

Liebe Leser

Jürgen Gutmayr, 
verantw. Redakteur 

Am 17. März fällt auf der Messe 
GrindTec der Startschuss für den 
Wettbewerb Werkzeugschleifer 
des Jahres 2022 auf dem Stand 
von Schneeberger. Seite 8

Der Wettbewerb 

Werkzeugschleifer 

des Jahres 2022 

startet auf der 

Messe GrindTec

Hier könnte 
Ihre Anzeige 

stehen
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Hydraulik

Maximale Kombinierbarkeit 
Dank strategisch erweiterter Produktpalette bietet die Müller Hydraulik GmbH alles für 
die Hochdruck-Zerspanung und das Spänemanagement aus einer Hand – maximal 
kombinierbar und optimal auf Werkzeugmaschine und Prozesse abgestimmt.

E
s gibt verschiedene Partner im Bereich der KSS-

Hochdruckzerspanung und dem Spänemanage-

ment. Die Suche nach der individuellen Lösung 

gleicht nicht selten der berühmten Suche nach der Nadel 

im Heuhaufen. Mit dem einzigartigen Konzept der ma-

ximalen Kombinierbarkeit möchte Müller zerspanenden 

Betrieben das Leben rund um die Werkzeugmaschine so 

leicht und effizient wie nur möglich gestalten.

Im Zentrum des Handelns stehen bei Müller die ope-

rativen Kunden-Anforderungen. „Wir haben viel Zeit 

investiert, Bedürfnisse zu analysieren und Prozesse noch 

besser zu verstehen. Dabei kristallisierte sich heraus, 

dass Peripherie-Flickenteppich-Lösungen echte Effi-

zienzkiller sind“, erläutert Martin Müller, Geschäftsfüh-

rer. „Hochdruck von U, Späneförderer von V, Kühlung 

von W, Druckerhöhung von X, Großanlagen von Y und 

Filtration von Z. Die Konsequenz? Komplexität, Zeitver-

lust und Ineffizienz auf ganzer Linie.“ Beschaffung wird 

Beschäftigung, Servicekoordination zum Tagesgeschäft 

und suboptimal abgestimmte Technologien mit zig Be-

dienkonzepten fallen der betrieblichen Effizienz zur 

Last. „Selbst wenn ein Gros von ein und demselben 

Lieferanten stammt, ist die optimale Werkzeugmaschi-

nen-Abstimmung längst kein Standard“, so Martin 

 Müller weiter.

Aus dieser Erkenntnis heraus wurde das System der 

maximalen Kombinierbarkeit als echter Problemlöser 

entwickelt, mit dem Ziel, die Zerspanung sicherer und 

effizienter zu machen.

Mit viel Arbeit und hohen Investitionen erweitert 

Müller fortlaufend deshalb auch das Portfolio strate-

gisch, um mit maximal individualisierbaren und kombi-

nierbaren Produkten alles Relevante aus einer Hand zu 

bieten. Jüngste Ergänzung in diesem Kontext sind bei-

spielsweise auch die wartungs- und bedienerfreund-

lichen Druckerhöhungspumpen sowie die neuen, formal 

und funktional hervorstechenden chipstream-Späneför-

derer, die  hervorragend mit sämtlichen Hochdruckein-

heiten zusammenspielen.

combiloop und combistream
Mit der maximalen Kombinierbarkeit profitieren An-

wender von unzähligen Lösungen, die zugleich Ferti-

gungseffizienz und Prozesssicherheit größtmöglich 

fördern. Von einem System mit Einstiegsprodukten, 

wie einer combiloop CL1 E, über Lösungen für die 

Hochdruckzerspanung an Langdrehautomaten mit ei-

ner combiloop CL3 E bis hin zu absoluten High-End-

Lösungen für maximale Automatisierung wie etwa eine 

combistream CS4 mit Arbeitsraumförderer und einer 

Tankbodenreinigung in Kombination mit einer combi-

loop CL4 als Reintank für hohe Reinmedium-Verfüg-

barkeit.

Richard Huber, Kopf des Müller-Vertriebs, fasst zu-

sammen: „Wir bieten eine einzigartige Auswahl – auch 

in Sachen Preis und modularer Ausstattung sowie in 

Bezug auf mögliche Aufstellsituationen. So können An-

wender in puncto Hochdruck entweder eine klassisch 

beigestellte Hochdruckanlage wählen oder eine Lösung 

für enge Einbausituationen unter dem Stangenlader. 

Gleiches gilt für unsere chipstream- und combistream- 

Produkte – vom einfachen Späneförderer bis hin zum 

vollintegrierten Gesamtsystem. Varianten-Vielfalt, mo-

dularer Baukasten, maximale Kombinierbarkeit plus die 

Systempartnerschaft mit führenden Werkzeugmaschi-

nen-Herstellern – das bietet einmalige Mehrwerte und 

spiegelt unsere Kundenzentrierung.“ ■

www.muellerhydraulik.de

Neuheiten 2021: 
Von der Mitteldruck-
erhöhung für Dreh-
zentren über hoch-
wertigste Späneför-
derer und neue KSS-
Kompaktanlagen im 
Einstiegssegment 
bis hin zur ersten 
geschlossenen 
Hochdruckanlage 
für große Bearbei-
tungszentren
Bild:  

Müller Hydraulik GmbH

„Wir bieten eine 

einzigartige Aus-

wahl.“

Richard Huber,  
Müller Hydraulik

Hier könnte 
Ihre Anzeige 

stehen
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EDITORIAL

V
ielleicht erinnern Sie sich noch an 

die Ausgabe 6/21 in der wir ein  

Jubiläum der ganz besonderen Art 

gefeiert haben. Mit dem 100. Maschinen-

Check im September vorigen Jahres haben 

wir einen Meilenstein in der Ge-

schichte von fertigung gesetzt. 

Als wir im Jahr 2007 Edwin Neu-

gebauer mit im Redaktionsteam 

hatten, sind wir in unserer  

Berichterstattung in eine neue 

Dimension vorgestoßen. Jetzt 

haben wir diese Technikserie er-

weitert und bieten erstmals einen 

Rückblick über die besten Maschinen aus 

den jeweiligen Bereichen. Zum Auftakt die-

ser Serie hat unser erfahrener ‚Maschinen-

Checker‘ die Top Ten der Fräsmaschinen 

zusammengefasst und im Branchenreport 

auf Seite 6 ausgewertet. Insgesamt 58 Fräs-

maschinen hat Maschinenbauingenieur  

Edwin Neugebauer im Laufe der Jahre  

akribisch auf Herz + Nieren getestet und in 

seinen Beiträgen auf den Punkt gebracht. 

Doch lesen Sie selbst und schauen Sie sich 

die TCO-Betrachtungen der einzelnen Fräs-

maschinen im Detail an.

Doch noch ein weiteres Highlight von 

fertigung können Sie, liebe Leser, in dieser 

Ausgabe nachlesen. Mit dem Wettbewerb 

‚Werkzeugschleifer des Jahres 

2022‘ auf der Messe GrindTec in 

Augsburg konnten wir diesen 

Branchenevent endlich nachho-

len. Am 17. März fiel der Start-

schuss auf dem Messestand der 

Schweizer Schneeberger AG.  

1. Sieger wurde Felix Conrad aus 

dem Werkzeugschleifbetrieb von 

Stefan Rothenaicher in Erkheim. Auf Seite 

10 haben wir Impressionen in Form einer 

Bilderstrecke eingefangen.

Apropos Schleifen: Vom 17. bis 20. Mai 

feiert die Messe GrindingHub in Stuttgart 

ihr Debüt. Bereits im Vorfeld haben sich 

zahlreiche namhafte Unternehmen aus der 

Branche der Schleiftechnik angemeldet. Ein 

Grund mehr, im Schwerpunkt ab Seite 40 

Trends und ausgewählte Neuheiten zusam-

menzufassen.

Editorial

Liebe Leser

Jürgen Gutmayr, 
verantw. Redakteur 

Der Maschinen-

Check ist zu einer 

festen Größe in 

jeder Ausgabe  

geworden.

Endlich wieder live: die Produktionsbranche 
im persönlichen Austausch. Dabeisein? Lohnt sich!

Bleiben Sie auf dem Laufenden  
und abonnieren Sie unseren Newsletter.
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Mittelstand mit
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Programm

for free
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Maximale Kombinierbarkeit 
Dank strategisch erweiterter Produktpalette bietet die Müller Hydraulik GmbH alles für 
die Hochdruck-Zerspanung und das Spänemanagement aus einer Hand – maximal 
kombinierbar und optimal auf Werkzeugmaschine und Prozesse abgestimmt.

E
s gibt verschiedene Partner im Bereich der KSS-

Hochdruckzerspanung und dem Spänemanage-

ment. Die Suche nach der individuellen Lösung 

gleicht nicht selten der berühmten Suche nach der Nadel 

im Heuhaufen. Mit dem einzigartigen Konzept der ma-

ximalen Kombinierbarkeit möchte Müller zerspanenden 

Betrieben das Leben rund um die Werkzeugmaschine so 

leicht und effizient wie nur möglich gestalten.

Im Zentrum des Handelns stehen bei Müller die ope-

rativen Kunden-Anforderungen. „Wir haben viel Zeit 

investiert, Bedürfnisse zu analysieren und Prozesse noch 

besser zu verstehen. Dabei kristallisierte sich heraus, 

dass Peripherie-Flickenteppich-Lösungen echte Effi-

zienzkiller sind“, erläutert Martin Müller, Geschäftsfüh-

rer. „Hochdruck von U, Späneförderer von V, Kühlung 

von W, Druckerhöhung von X, Großanlagen von Y und 

Filtration von Z. Die Konsequenz? Komplexität, Zeitver-

lust und Ineffizienz auf ganzer Linie.“ Beschaffung wird 

Beschäftigung, Servicekoordination zum Tagesgeschäft 

und suboptimal abgestimmte Technologien mit zig Be-

dienkonzepten fallen der betrieblichen Effizienz zur 

Last. „Selbst wenn ein Gros von ein und demselben 

Lieferanten stammt, ist die optimale Werkzeugmaschi-

nen-Abstimmung längst kein Standard“, so Martin 

 Müller weiter.

Aus dieser Erkenntnis heraus wurde das System der 

maximalen Kombinierbarkeit als echter Problemlöser 

entwickelt, mit dem Ziel, die Zerspanung sicherer und 

effizienter zu machen.

Mit viel Arbeit und hohen Investitionen erweitert 

Müller fortlaufend deshalb auch das Portfolio strate-

gisch, um mit maximal individualisierbaren und kombi-

nierbaren Produkten alles Relevante aus einer Hand zu 

bieten. Jüngste Ergänzung in diesem Kontext sind bei-

spielsweise auch die wartungs- und bedienerfreund-

lichen Druckerhöhungspumpen sowie die neuen, formal 

und funktional hervorstechenden chipstream-Späneför-

derer, die  hervorragend mit sämtlichen Hochdruckein-

heiten zusammenspielen.

combiloop und combistream
Mit der maximalen Kombinierbarkeit profitieren An-

wender von unzähligen Lösungen, die zugleich Ferti-

gungseffizienz und Prozesssicherheit größtmöglich 

fördern. Von einem System mit Einstiegsprodukten, 

wie einer combiloop CL1 E, über Lösungen für die 

Hochdruckzerspanung an Langdrehautomaten mit ei-

ner combiloop CL3 E bis hin zu absoluten High-End-

Lösungen für maximale Automatisierung wie etwa eine 

combistream CS4 mit Arbeitsraumförderer und einer 

Tankbodenreinigung in Kombination mit einer combi-

loop CL4 als Reintank für hohe Reinmedium-Verfüg-

barkeit.

Richard Huber, Kopf des Müller-Vertriebs, fasst zu-

sammen: „Wir bieten eine einzigartige Auswahl – auch 

in Sachen Preis und modularer Ausstattung sowie in 

Bezug auf mögliche Aufstellsituationen. So können An-

wender in puncto Hochdruck entweder eine klassisch 

beigestellte Hochdruckanlage wählen oder eine Lösung 

für enge Einbausituationen unter dem Stangenlader. 

Gleiches gilt für unsere chipstream- und combistream- 

Produkte – vom einfachen Späneförderer bis hin zum 

vollintegrierten Gesamtsystem. Varianten-Vielfalt, mo-

dularer Baukasten, maximale Kombinierbarkeit plus die 

Systempartnerschaft mit führenden Werkzeugmaschi-

nen-Herstellern – das bietet einmalige Mehrwerte und 

spiegelt unsere Kundenzentrierung.“ ■

www.muellerhydraulik.de

Neuheiten 2021: 
Von der Mitteldruck-
erhöhung für Dreh-
zentren über hoch-
wertigste Späneför-
derer und neue KSS-
Kompaktanlagen im 
Einstiegssegment 
bis hin zur ersten 
geschlossenen 
Hochdruckanlage 
für große Bearbei-
tungszentren
Bild:  

Müller Hydraulik GmbH

„Wir bieten eine 

einzigartige Aus-

wahl.“

Richard Huber,  
Müller Hydraulik
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(versch. Breiten möglich)
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Personen

Franz-Xaver Bern-
hard von der Herm-
le AG ist seit 1. Ja-
nuar 2022 neuer 
Vorsitzender des 
VDW und des Fach-
verbands Werk-
zeugmaschinen 
und Fertigungssys-
teme im VDMA.  
Bild: Hermle

Mapal hat die Lei-
tung des Vertriebs 
in der DACH-HU-
Region neu besetzt. 
Frank Stäbler hat 
die Position von 
Siegfried Wendel, 
der den Bereich 13 
Jahre leitete, über-
nommen.   
Bild: Mapal

Wiel Kroonen 
(rechts) übergibt 
nach fast 40 Jahren 
Mayfran-Zugehö-
rigkeit, davon die 
letzten 14 Jahre als 
Geschäftsführer, an 
den Logistik- und 
Automatisierungs-
experten Frank 
Hinssen. Bild: Mayfran

Übernahme des Monats

Walter hat kürzlich eine Vereinbarung zur 
Übernahme des US-amerikanischen Unter-
nehmens GWS Tool Group unterzeichnet, 
einem Hersteller von Vollhartmetallfräsern 
und -bohrern sowie HSS-Gewindebohrern 
und PKD-Produkten. GWS legt seinen 
Schwerpunkt auf hochentwickelte kunden-

spezifische Zerspanungswerkzeuge für den 
amerikanischen Markt. „Ich freue mich 
sehr, dass wir eine Vereinbarung über die 
Akquisition von GWS getroffen haben. Dies 
stärkt unsere Präsenz und unser Angebot 
an Vollhartmetallwerkzeugen im für uns 
wichtigen US-amerikanischen Markt“, sagt 
Richard Harris (links), President von Walter.  
Rick McIntyre, der President des Unterneh-
mens bleiben wird, sagt: „Wir freuen uns, 
unsere Präsenz und unser Engagement in 
Nordamerika mit den umfassenden Fähig-
keiten, Ressourcen und dem Fachwissen 
von Walter zu verbinden. Dies ist ein großer 
Gewinn für unsere Kunden, die seit jeher 
unsere wichtigsten Stakeholder sind.“ Die 
GWS Group wurde 2014 basierend auf dem 
Unternehmen GW Schultz gegründet und 
hat seitdem zahlreiche branchenführende 
Spezialitätenhersteller akquiriert.  
Bild: Walter AG

Zecha erhält Auszeichnung für Iguana-Werkzeuge

Das Ministerium für Wirtschaft, Arbeit und 
Wohnungsbau verleiht jährlich den Innova-
tionspreis des Landes Baden-Württemberg 
– Dr.-Rudolf-Eberle-Preis – für besondere 
innovatorische Leistungen mittelständi-
scher Unternehmen. Ausgezeichnet wer-
den beispielhafte Leistungen bei der Ent-
wicklung neuer Produkte, Verfahren und 
technologischer Dienstleistungen sowie 
bei der Anwendung moderner Technolo-
gien in Produkten, Produktion oder Dienst-
leistungen. Am 16. November 2021 hat ein 
Preiskomitee, unter Berücksichtigung der 
Kriterien technischer Fortschritt, besondere 
unternehmerische Leistung und nachhalti-
ger wirtschaftlicher Erfolg, im Rahmen ei-
ner Preisverleihung die Gewinner ausge-
zeichnet. Im Jahr 2021 zählte die Zecha 
Hartmetall-Werkzeugfabrikation GmbH 
voller Stolz auf die Mitwirkenden sowie die 
Belegschaft der Firma erstmals zu den 
Preisträgern des Landes-Innovationspreis 
2021 für ihre Evolution bei diamantbe-

schichteten Mikropräzisionswerkzeugen – 
einer Werkzeugfamilie für vielfältige An-
wendungen zur Bearbeitung anspruchs-
vollster Materialien mit glatten Oberflä-
chen und bester Performance. Die Zecha  
Hartmetall- Werkzeugfabrikation GmbH in  
Königsbach-Stein, erhielt 20 000 Euro für 
ihre neu entwickelten Mikropräzisions-
werkzeuge Iguana.
Bild: Zecha

Verband der Deutschen Drehteile-Industrie erweitert Vorstand

Auf der Herbsttagung 2021 in Köln wählten 
die Mitglieder des Verbands der Deutschen 
Drehteile-Industrie ihren Vorstand. Vorsit-
zender Hermann Rumpel und die drei bis-
herigen Vorstände Kathrin Heinrichs, Thilo 
Karrenberg und Stefan W. Schauerte haben 
in ihrer vergangenen Amtsperiode so über-
zeugt, dass sie auch die kommenden drei 
Jahre die Geschicke des Drehteileverbands 
mitlenken dürfen. Unterstützt werden sie 

dabei durch die beiden neuen Vorstände 
Thomas Braun und Patrick Weber. Von links: 
Patrick Weber, Paul Weber GmbH & Co. KG; 
Hermann Rumpel, Rumpel Präzisionstech-
nik; Kathrin Heinrichs, Heinrichs & Co. KG; 
Thilo Karrenberg, Hugo Karrenberg & Sohn 
GmbH & Co. KG; Thomas Braun, Maier 
GmbH & Co. KG; und Stefan W. Schauerte, 
Wilhelm Schauerte GmbH & Co. KG.  
Bild: Verband der Deutschen Drehteile-Industrie

Kipp fördert Spitzensport

Das Heinrich Kipp Werk fördert künftig den 
Olympianachwuchs in Baden-Württem-
berg. Als Partnerbetrieb des Spitzensports 
wird das Unternehmen jungen Athleten als 
Ausbildungsbetrieb zur Seite stehen – an-
geboten wird eine besondere Form der du-
alen Karriere, mit der sich Leistungssport 
und Beruf vereinbaren lassen. Im Bild das 
deutsche Biathlon-Nachwuchstalent Char-
lotte Gallbronner und Kristin Redanz, Ge-
schäftsführerin Stiftung Olympianach-
wuchs, mit Inhaber Nicolas Kipp. Bild: Kipp

Unterzeichnung des Monats

Die SFS Group AG und die Hoffmann SE  
haben Ende 2021 ihren Zusammenschluss 
unterzeichnet. Die zwei Mittelstandskon-
zerne haben damit eine neue Phase der 
engen Zusammenarbeit und des interna-
tionalen Wachstums begonnen. Alle Antei-
le an der Hoffmann SE werden mit Ab-
schluss der Transaktion von der SFS Group 
AG übernommen. Die Gesellschafterinnen 
der Hoffmann SE werden namhafte Aktio-
närinnen der SFS Group AG. Der Vorstands-
vorsitzende der Hoffmann SE, Martin Rei-
chenecker, wird in das Group Executive 
Board der SFS einziehen. Bild: Hoffmann Group

Lieferant des Monats

Ceratizit ist preferred Supplier von Bosch

Die Ceratizit-Gruppe wurde von 
Bosch als Vorzugslieferant im Mate-
rialfeld Werkzeuge ausgewählt. Mit 
dem Preferred-Supplier-Status defi-
niert Bosch diejenigen Lieferanten, 
mit denen das Unternehmen ver-
stärkt zusammenarbeiten möchte. 
Ceratizit hat besonders wettbe-
werbsfähige Leistungen in seinem 
Materialfeld bei der Herstellung und 
Lieferung von Produkten oder Dienst-
leistungen erbracht. Tim Lübke, Glo-
bal Key Account Manager bei Cerati-
zit, nahm die Urkunde zum „Prefer-
red Supplier“ entgegen. 

Hermle im Aufwind

Die Maschinenfabrik Berthold Hermle AG verzeichnete im dritten 
Quartal 2021 eine überraschend dynamische Nachfrage. Vor die-
sem Hintergrund hebt der schwäbische Werkzeugmaschinen- und 
Automationsspezialist die Prognose für das Gesamtjahr an. Hermle 
rechnet 2021 nun mit einem Umsatzplus von 20 bis 25 % (Umsatz 
2020: 296,9 Mio. Euro) und einer hierzu fast proportionalen Ergeb-
nisverbesserung (Betriebsergebnis 2020: 54,2 Mio. Euro), sofern 
sich die zunehmend häufig auftretenden Störungen in der Liefer-
kette weiterhin durch interne Maßnahmen ausgleichen lassen. 
Bisher war das Unternehmen von einer Umsatzsteigerung um 
mindestens 10 % und einer hierzu unterproportionalen Ergebnis-
entwicklung ausgegangen. 

Was macht eine 
Fräsmaschine 
zu einer MTE?

Zum Beispiel ich.

Judith Ajubita, Dipl.-Ing. Maschinenbau

Wir sorgen dafür, dass Ihre MTE so einzigartig ist wie 
Ihre Anforderungen: optional mit Drehtisch/Karussell-
drehtisch aufgesetzt oder integriert. Erweiterbar durch 
automatisches Kopfwechselsystem für noch mehr Flexibi-
lität u.v.m.

Längsachse:  2.000 – 36.000 mm
Vertikalachse:  1.000 – 5.000 mm
Querachse:  1.000 – 1.500 mm
Drehzahl:  4.000 – 6.000 U/min
Leistung:  32 – 43 kW
Drehmoment:  740 – 1.940 Nm
Fräsköpfe:  stufenlos/indexierend

Ob Bett-, Fahrständer- oder Starrbettfräsmaschine:
Was sie alle verbindet, ist ihre stabile Gussausführung in 
höchster Qualität. Und natürlich Ihr Team bei MTE – 
lassen Sie sich beraten.

E-Mail: info@mte.de | Tel. 02602 999 650 | www.mte.de
Auf der Birke 13 | 54612 Montabaur-Heiligenroth
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Platzieren Sie Ihre Produkt- 
oder Unternehmensabbil-
dung in Abstimmung mit 
unserer Grafik exklusiv auf 
der Titel seite der fertigung! 
Parallel dazu erscheint ein 
umfangreicher Beitrag, 
den unsere Redaktion in 
Abstimmung mit Ihnen 
erstellt.  

Exklusiv in  

jeder Ausgabe
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Komponentenfertigung

Schruppen in der  
Champions League  
AWB ist Spezialist für die Schwerzerspanung. Für einen Kunden aus der Kraftwerks-
branche bearbeitet das Unternehmen Komponenten aus Inconel für stationäre 
 Gasturbinen. Dank des neuen XQUAD-Wendelschaftfräsers von Iscar kann AWB  
beim Schruppen die Standzeit erhöhen und die Prozesssicherheit steigern.

D
ie ABW Group im hessischen Lampertheim 

produziert seit mehr als 25 Jahren Bauteile und 

Werkzeuge aus härtesten und warmfesten Ma-

terialien sowie Sonderwerkzeuge und individuelle 

Werkstatt- und Werkzeugcontainer. Mit der Gründung 

der AWB Aviation GmbH ist die ABW Group seit 2015 

auch zertifizierter Lieferant für die Luft- und Raumfahrt-

industrie. Seit ihrer Gründung 1995 hat sich die AWB 

Anlagen- und Werkzeugbau GmbH & Co. KG einen 

exzellenten Ruf als Hersteller sicherheitsrelevanter Prä-

zisionsbauteile und Werkzeuge aus sehr schwer bearbeit-

baren Materialien wie Inconel, Hastelloy, Stellite, Nimo-

nic, Eisenaluminit oder Titanlegierungen erarbeitet. 

Zum Leistungsportfolio der Hessen gehören das Fräsen 

auf 5-Achs-Maschinen, Drehen und Erodieren, aber 

auch die Oberflächenveredelung und Beratung. „Wir 

verstehen uns als Technologierpartner für unsere Kun-

den“, erklärt AWB-CEO Heiko Utsch. „Sie kaufen bei 

uns nicht die Bearbeitung, sondern das fertige Bauteil.“ 

„Mit unseren 40 MitarbeiterInnen fertigen wir haupt-

sächlich Komponenten für Gas- und Dampfturbinen in 

Kleinserien für die Kraftwerksindustrie und umliegende 

Branchen“, erzählt Michael Appelt, Technical Operations 

Manager bei AWB. Diese Branchen stellen oftmals kniff-

lige Anforderungen an Material, Toleranzen und Geo-

metrien. Besonders wichtig sind den Kunden eine hohe 

Qualität der Komponenten, Zuverlässigkeit, Termin-

treue und kurze Lieferzeiten. „Wenn bei uns Teile bestellt 

werden, steht im Zweifel irgendwo auf der Welt eine 

Maschine still, die darauf wartet“, sagt Appelt.

Jeder neue Auftrag bringt neue Herausforderungen 

und verlangt das passende Werkzeug, um sie zu meis-

tern. „Kein Kunde hat Zeit, lang auf seine Teile zu war-

ten. Deshalb ist für uns eine schnelle und zuverlässige 

Versorgung mit Werkzeug sowie eine fundierte Bera-

tung durch unseren Werkzeuglieferanten wichtig“, er-

klärt Appelt. „Und mit Iscar haben wir dafür genau den 

richtigen Partner an der Seite.“ Das Iscar-Team Matthias 

Müller, Beratung und Verkauf, und Anwendungstechni-

ker Erik Eckes haben nicht nur Iscars komplette Palette 

an Werkzeugen und Bearbeitungsstrategien im Blick, 

sondern kennen auch das Unternehmen AWB, seine 

Anlagen und Prozesse. Deshalb sehen sie auch Chancen, 

bestehende Bearbeitungen zu optimieren.

„Bei einem Besuch bei AWB im Frühjahr stellte ich 

Florian Hess einige neue Werkzeuge der LOGIQ-Kam-

pagne vor. Dabei kam ich mit dem Meister CNC-Pro-

grammierung auf den XQUAD-Wendelschaftfräser zu 

sprechen“, erzählt Müller. „Ich hatte schon eine mögliche 

Bearbeitung im Hinterkopf und schlug vor, das Werk-

zeug bei dieser Aufgabe zu testen.“ Der XQUAD-Wen-

delschaftfräser ist der Spezialist für das wirtschaftliche 

und prozesssichere Schruppen exotischer Werkstück-

stoffe. Die besondere Einbaulage der Wendeschneidplat-

ten mit vier Schneidkanten ermöglicht hohe Abspanra-

ten. Die Teilung der Wendeschneidplatten und die un-

terschiedlichen Spiralwinkel führen zu einer ruhigen 

und vibrationsarmen Bearbeitung. Die zielgerichtete 

Kühlmittelzuführung an jede Schneide sorgt für eine 

gute Spanevakuierung und effiziente Kühlung. „Damit 

erreichen wir Temperaturstabilität an der Schneidkante, 

was der Standzeit zugutekommt“, sagt Müller. „Denn die 

galt es, weiter zu verlängern.“

Konkret ging es bei AWB um das Schruppen eines 

Inconel-Bauteils für eine stationäre Gasturbine, die 

AWB regelmäßig auf der Maschine hat und die nur ge-

ringe Toleranzen zulässt. „Der Block wiegt vor dem 

Schruppen rund drei Kilogramm, hinterher nur noch 

zwei“, erklärt Appelt. Mit der bisherigen Lösung war 

AWB schon recht gut aufgestellt und erzielte mit der 

Werkzeuglösung eines anderen Herstellers eine in die-

sem Material sehr gute Standzeit von 100 min. „Ich war 

aber überzeugt, dass AWB mit dem XQUAD noch mehr 

rausholen könnte“, sagt Müller. „Unser Ziel war es, die 

Standzeit signifikant zu erhöhen und gleichzeitig die 

Prozesssicherheit zu verbessern“, führt Erik Eckes aus. 

„Das war gar nicht so leicht umzusetzen. Denn die 

Schnittwerte waren fix.“ Eckes und Müller steckten die 

„Mit Iscar haben 

wir den richtigen 

Partner an der 

Seite.“

Michael Appelt, 
AWB

3

21

4
1   Aus einem massiven und 3 kg schweren 
Stück Inconel fertigt AWB eine Komponente 
für eine stationäre Gasturbine.

2  Iscar schlug vor, für das Schruppen den 
XQUAD-Wendelschaftfräser mit WSP aus der 
zähen Schneidstoffsorte IC380 einzusetzen.

3  Beim Schruppen bekommt die Kompo-
nente ihre spätere Form. Etwa 1 kg Material 
nimmt AWB bei diesem Bearbeitungsschritt 
ab.

4  Iscar und AWB arbeiten seit 20 Jahren zu-
sammen. Wichtig ist dabei der Austausch 
auf Augenhöhe (von links nach rechts): An-
wendungstechniker Erik Eckes und Matthias 
Müller, Beratung und Verkauf, beide Iscar, 
sowie Michael Appelt, Technical Operations 
Manager und CEO Heiko Utsch beide von 
AWB.
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ZEIT FÜR NEUE 
DENKMUSTER  6

INTERVIEW

Für Jens Buchert hinkt 
die Branche in der Digi-
talisierun g  hinterher. 
Wie er Industrie 4.0 
um setzt und warum 
Coaching wichtig ist.  26

NULLPUNKTSPANNSYSTEM

Für eine schnelle und  
kostengünstige Teile-
fertigung setzt Reisinger  
auf die modulare 
Quick-Point-Technik 
von Lang Technik. 12 

TITELBILD & BEITRAG 

60 Jahre CNC – bei 
Siemens beginnt mit  
Sinumerik One ein 
neues Zeitalter.  16
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Branchen/Wirtschaftszweige

WZ
2008
Code

Empfängergruppen
(lt. Klassifikation der Wirtschaftszweige 2008)

Anteil an tatsächlich
verbreiteter Auflage

% Empfänger

24.4, 24.5 Erzeugung und Bearbeitung von Metall, Gießereien 7,6 740

25, 25.5 Herstellung von Metallerzeugnissen, Schmiede-, Press-, Zieh- und Stanzteile 30,4 2.974

28 Maschinenbau 28,2 2.757

26, 27, 32.5 Medizin-, Mess-, Steuer- und Regelungstechnik, Optik, Elektrotechnik, Elektronik 14,9 1.463

29, 30
Herstellung von Kraftwagen und Kraftwagenteilen, sonstiger Fahrzeugbau 
(Schiff-, Schienen-, Luft- und Raumfahrzeugbau)

5,5 543

weitere Branchen 13,4 1.313

Sonstige* 0,0 0

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA) 100,0 9.790

* Nicht analysierte Auflage wie z.B. Messe- und Kongressexemplare etc.

Geografische Verbreitungsanalyse:

Wirtschaftsraum Anteil an tatsächlich 
verbreiteter Auflage

% Exemplare

Inland 97,6 9.558

Ausland 2,4 232

Sonstige* 0,0 0

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA) 100,0 9.790

Verbreitung nach Bundesländern Anteil an tatsächlich 
verbreiteter Auflage

% Exemplare

Baden-Württemberg 23,8 2.269

Bayern 17,8 1.696

Berlin, Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern 2,7 253

Bremen, Hamburg, Schleswig-Holstein 3,3 317

Hessen 7,9 759

Niedersachsen 6,1 587

Nordrhein-Westfalen 22,9 2.183

Rheinland-Pfalz 4,4 425

Saarland 1,5 148

Sachsen, Sachsen-Anhalt 6,2 592

Thüringen 3,4 329

Tatsächlich verbreitete Auflage Inland (tvA) 100,0 9.558

Größe der Wirtschaftseinheit

Anteil an tatsächlich  
verbreiteter Auflage

% Empfänger

1 – 99 Beschäftigte 53,6 5.248

100 – 199 Beschäftigte 16,0 1.567

200 – 499 Beschäftigte 14,1 1.379

500 – 999 Beschäftigte 7,2 706

1.000 und mehr Beschäftigte 9,1 890

Sonstige* 0,0 0

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA) 100,0 9.790

Tätigkeitsmerkmal: Aufgabenbereich

Anteil an tatsächlich  
verbreiteter Auflage

% Empfänger

Unternehmensleitung/Technische 
Leitung

36,6 3.585

Leitung Werkzeugbau inkl. selbständi-
ger Werkzeug- und Formenbauer

43,9 4.297

Entwicklung/Konstruktion 19,5 1.908

Sonstige* 0,0 0

Tatsächlich verbreitete Auflage (tvA) 100,0 9.790

werkzeug&formenbau ist das meinungs- 
bildende Magazin für die Entscheider und 
Macher im Werkzeug-, Formen-, Gesenk-  
und Vorrichtungsbau-Branche. Durch die 
ganzheitliche Darstellung der technologi-
schen und organisatorischen Prozesskette  
in Form von Hintergrundartikeln, Trend-
reportagen, Anwenderstorys und Produkt-
berichten bietet werkzeug&formenbau den 
Lesern die Grundlage für die wirtschaftliche 
Optimierung von Arbeitsabläufen.

Werbeformen und Preise entnehmen  
Sie bitte den Seiten 12/13.
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Sonderhefte

D+A+CH: 28. Internationales Supplement

1 Anzeige – 3 Länder – 1 Preis

Zur EMO und bereits das 28ste Mal erscheint das  
transalpine Bündnis aus fertigung (D), FACTORY (A)  
und Technische Rundschau (CH).  
Gesamtauflage 37.500 Exemplare

Zur EMO 2023 in fertigung 4/23, FACTORY 9/23  
und Technische Rundschau 9/23.

Anzeigenschluss: 14.07.2023

D A CH

Titelbild

28.  I N T E R N AT I O N A L E S  S U P P L E M E N T

Format Breite x Höhe in mm Preise in €

1/1 Seite 178 x 257 7.740,–

1/2 Seite /  
Juniorpage

86 x 257 / 178 x 126 / 126 x 178 4.560,–

1/3 Seite 56 x 257 / 178 x 83 3.600,–

1/4 Seite 86 x 126 / 178 x 62 / 41 x 257 2.720,–

Einhefter auf Anfrage

VORSPRUNG 
DURCH 
MEHRWERT
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Crossmedia-Special

Crossmediaspecial in der fertigung – mehr Eindrücke, mehr Kontakte, mehr Vertrauen

1)   Mindestens 7 Kontakte benötigt eine Botschaft, um im Kopf hängen zu blei-
ben. Von Wissen bis Reaktion ist es dann aber noch einmal ein mächtiger 
Schritt. Mehr Kontakte sind gefragt! So viele, bis sich Ihre Zielgruppe mit 
Ihrem Unternehmen so wohl fühlt, dass sie im Entscheidungsfall Ihr 
Unternehmen anderen vorzieht.

2)   Dauerhafte Kommunikation sorgt für ein vertrautes Gefühl mit der Marke. 
Das ist die Macht der Werbung. Sie produziert Bekanntheit und 
Wohlbehagen. Nehmen sie große Marken wie Mc Donalds, Coca Cola, 
Siemens, kennt jeder, nutzt nahezu jeder. Darum fluten auch Sie Ihre 
Botschaft auf mehreren Kanälen. Print, Online, Newsletter. 

Wir machen das für Sie auch bezahlbar.

Erscheinungsweise Print: 6 Ausgaben fertigung

Erscheinungsweise Online: 10 Tage vor Printerscheinung

Tatsächlich verbreitete Auflage: 19.341 Exemplare IVW-geprüft

Zugriffe Online 17.383
  (Durchschnittswert, 1. HJ 2022 Google Analytics)

Empfänger: Produktions-/Fertigungsleiter, Unternehmens- 
  leitung, technische Leiter, Fachkräfte, Betriebsleiter              

Beispiel 1:

fertigung Magazin
½-Seite Anzeige  

im redaktionellen Umfeld
+

fertigung Portal
Medium Rectangle, 4 Wochen

+
fertigung Newsletter

Content AD, 4 Aussendungen

Euro 6.900,00

Beispiel 2:

fertigung Magazin
1/3-Seite Anzeige  

im redaktionellen Umfeld
+

fertigung Portal
Medium Rectangle, 2 Wochen

+
fertigung Newsletter

Content AD, 2 Aussendungen

Euro 4.300,00
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Web-Adresse: www.fertigung.de

Kurzcharakteristik 
Mit unserem B2B-Portal bieten wir den Usern einen umfassenden Einblick 
in die Welt der metallbearbeitenden Industrie. Im Fokus steht die Frage, mit 
welchen Maschinen, Werkzeugen und Verfahren kann der metallbearbeiten-
de Betrieb seine Produktivität erhöhen. Entscheidend dafür ist der ganz-
heitliche Blick auf den Fertigungsprozess. In klar aufgeteilten Kategorien 
finden Sie Anwenderreportagen, Trendberichte, exklusive Interviews bis hin 
zu umfassenden und interaktiven Infographiken und Marktübersichten. Mit 
www.fertigung.de und dem dazugehörigen Facebook-Auftritt wird der Leser 
noch schneller und fokussierter über die lebendige und innovative Branche 
informiert.

Zielgruppe:  
www.fertigung.de  ist die Praxis-Website für die Produktionsebene in der 
metallbearbeitenden Industrie – vom Produktionsleiter bis zum Fachar-
beiter an der Maschine. Deshalb ist www.fertigung.de eine unverzichtba-
re Entscheidungshilfe, wenn es um Produktionsmittel-Investitionen vom 
Werkzeug bis zur Maschine für die Metallbearbeitung geht.
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Preisliste 
Website

RoS = Run of site, Platzierung auf dem gesamten Online-Angebot / Post = Artikel / Listing = Kategorie, Dateigröße: max. 100 KB  

Werbemittelanlieferung via DCM (Google Campaign Manager):  

Bitte liefern Sie hier die Weiterleitungsurl des Creative an.

Datenanlieferung:   6 Werktage vor Kampagnenstart per E-Mail  
   an veronika.stockmayr@mi-connect.de

Buchen Sie programmatisch bei uns ein –  

sprechen Sie uns hierzu gerne auf einen Deal an.

Hinweis für Mobile Werbemittelauslieferung:  

Bitte liefern Sie uns bei jeder Buchung zusätzlich ein  
Medium Rectangle 300x250 an.

Nutzungsdaten: Page Impressions pro Monat: 17.383 

   (Durchschnittswert, 1. HJ 2022 Google Analytics)

Rabatte:  Kombipreise Website + Newsletter sowie  
   Online + Print auf Anfrage

Stornierungsgebühren: 35 % des Listenpreises

Werbemittel Platzierung Endgerät Format (in Pixel) Preis/TKP

Billboard RoS unter Header
Desktop,  

Tablet
940x250 210,‒ EUR

Halfpage RoS (sticky) Desktop 300x600 230,‒ EUR

Skyscraper rechts RoS (sticky) Desktop 160x600 140,‒ EUR

Wallpaper RoS Desktop 728x90 + 160x600 260,‒ EUR

Skyscraper links  
Premium

RoS 
(1. Platzierung)

Desktop 160x600 99,‒ EUR

Skyscraper links 
Basic

RoS 
(2. Platzierung)

Desktop 160x600 80,‒ EUR

Leaderboard  
Premium

Post, 
unter Teaserbild

Desktop, 
Tablet

728x90 230,‒ EUR

Leaderboard  
Basic

Post, nach 1. Text-
block, oder Postende

Desktop, 
Tablet

728x90 175,‒ EUR

Medium Rectangle RoS
Desktop 

Mobile/Tablet
300x250 190,‒ EUR

Baseboard RoS (sticky)
Desktop, 

Tablet
960x90 105,‒ EUR

Buchen Sie programmatisch bei uns ein – sprechen Sie uns hierzu gerne auf einen Deal an.
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Newsletter 
Porträt + Preise

Newsletter:  fertigung Newsletter

Kurzcharakteristik:  Jeden Dienstag werden für die Abonnenten die 
wichtigsten Neuigkeiten und Entwicklungen aus 
der Welt der Metallzerspanung zusammengefasst 
sowohl aus dem Bereich News als auch aus den 
aktuellen Onlinebeiträgen.

Zielgruppe:   Entscheider und Anwender aus den Bereichen 
Metallbe- und -verarbeitung

Erscheinungsweise:  jeden Dienstag  

Empfänger: 1.633 

Banneranlieferung www.fertigung.de und Newsletter

Datenanlieferung:  mindestens 6 Werktage vor Schaltbeginn 
 per Email an veronika.stockmayr@mi-connect.de

Angaben: Kundenname, Kampagnenname, Buchungszeitraum, belegte 
Website, Werbeformat, Kontaktangaben für eventuelle Rückfragen, Lan-
dingpage (Klick-URL)

Bei Flash-Versionen für die Website benötigen wir zusätzlich: Angabe der 
Flashversion, Information über ActionScript, GIF oder JPG als Fallback im 
Format der gebuchten Werbeform, Sniffer Code (falls vorhanden).

Formate:

Newsletter:  statisches Bildformat (GIF oder JPG)

Textanzeigen:  Bild (620 x 349 Pixel) + 330 Zeichen Text

Farbschema: RGB

maximale Dateigröße: 50 KB

Reporting: Sie erhalten auf Wunsch eine Auswertung der  
Ad-Impressions und der Ad-Klicks.

Ansprechpartner:  Thomas Seidel  
 thomas.seidel@mi-connect.de   
 08191/125-412 

Stornogebühren: 35 % des Listenpreises

Werbeform Format (in Pixel) Preis pro Ausgabe

Header Ad 650 x 90 555,‒ EUR

Text Ad
Bild (620 x 349 Pixel)  
+ max. 330 Zeichen

450,‒ EUR

Content Ad 650 x 150 450,‒ EUR

Preise und technische Informationen
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Alle Newsletter sind mobil optimiert für die 
Nutzung auf dem Smartphone oder Tablet.

Header Ad

Content Ad

Text Ad
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Standalone Newsletter!  

Neben unseren Newslettern bieten wir Ihnen zusätzlich die Möglichkeit, 
sich mittels eines Standalone Newsletters an unsere Zielgruppe zu wenden. 
Gestalten Sie einen Newsletter exklusiv mit Ihren Inhalten. Dies 
garantiert Ihnen eine zielgruppengenaue Ansprache potenzieller Kunden 
und ablenkungsfreie Werbung. Der Newsletter wird im Namen unserer  
Website mit dem für Sie passenden mi connect-Verteiler versendet und  
enthält 100% Kundeninhalte.

■  Variante 1 – auf Basis unseres Template Baukastens

■  Variante 2 – auf Basis Ihres Kunden-HTML

Hier ist die Erstellung sowie eine Korrekturschleife immer inklusive 

Preis 6.490,- 

Neu: Engage Plus

Versenden Sie einen zweiten Standalone Newsletter mit weiterführenden 
Informationen an die Öffner des ersten Standalones Newsletter und sichern  
Sie sich somit maximales Interesse innerhalb Ihrer Zielgruppe!

Preis auf Anfrage

Preisliste  
Standalone Newsletter
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Preisliste 
Lead Generierung / 

Digitale Content-Formate

Webinar Whitepaper

Weitere Informationen zu unseren "Integrierten Marketing Services" wie SEO, Lead Generation, Pillar Pages oder Opinion Leadership finden Sie unter https://www.mi-connect.de/services

Integration und Bewerbung Ihres Webinars auf unserer Portalseite 

Bestandteile:
■    Beratung des Kunden bei der Themen findung durch unsere Content 

Experten 
■    Technische Organisation und Durchführung
■    Moderation durch unsere Redaktion
■     Erstellung einer Landingpage auf unserem Portal inkl. Anmeldeoption
■    Wöchentliche Überlieferung der Downloadadressen innerhalb der 

Laufzeit 

Vermarktung:  
■    1 x Artikel-Teaser auf der Startseite oder einer Rubrikseite (1 Woche)
■    2 x Traffic-Zuführung durch Integration im redaktionellen Newsletter
■    2 x Reichweitenverlängerung durch Social Media-Boost

9.900,- EUR

Integration und Bewerbung Ihres Whitepapers auf unserer Portalseite 

Bestandteile:
■    Editorial Service: Vorab-Quality-Check durch unsere Content Experten
■    Erstellung einer Landingpage auf unserem Portal
■    Wöchentliche Überlieferung der Downloadadressen innerhalb der 

Laufzeit (8 Wochen)

Vermarktung:  
■   Individuelle Marketing-Kampagne über Pull- und Push- Mechanismen

CPL Zielgruppenabhängig ab 150 Euro /  
Mindestbuchungsvolumen 5.000 Euro 

Um Ihnen Ihre Zielgruppe gemäß Ihren Anforderungen liefern zu können, benötigen 
wir folgende Information von Ihnen. Genauere Details finden Sie hier: 
https://t1p.de/Leadgenerierung-Whitepaper
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Preisliste 
Lead Generierung / 

Digitale Content-Formate

Content Placement Redaktionelle Dienstleistung

Das Content Placement wird als vollwertiger, gekennzeichneter Artikel 
auf unserer Portalseite in Ihrer Wunsch rubrik veröffentlicht .

■  Prüfung durch unsere Content-Experten (Vorab-Quality-Check)

■   Platzierung des Beitrags in Ihrer Wunschrubrik

■   Archivierung auf Portalseite: 1 Jahr nach Veröffentlichung

■   Reporting nach Gesamtlaufzeit (4 Wochen)

Vermarktung:  

■    1x Artikel-Teaser auf der Startseite oder einer Rubrikseite (1 Woche)

■    1x Traffic-Zuführung durch Integration im redaktionellen Newsletter

4.060,- EUR

Sie haben ein Thema, das Sie gerne auf unserem Portal platzieren 
möchten, jedoch niemanden Inhouse der es für Sie umsetzt?  
Kein Problem!

Unsere Content-Experten besprechen mit Ihnen gemeinsam das  
Thema, erstellen das Content Placement und redigieren es nach  
unserem internen Styleguide & Zielgruppen-Kriterien (Look & Feel  
Redaktion).

Preis auf Anfrage

Weitere Informationen zu unseren "Integrierten Marketing Services" wie SEO, Lead Generation, Pillar Pages oder Opinion Leadership finden Sie unter https://www.mi-connect.de/services
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Preisliste 
Lead Generierung / 

Digitale Content-Formate

Native Content Ad Native Video Ad

Der Werbebanner auf der Website ähnelt in Form und Gestaltung durch 
die Bild-Text-Kombination unseren eigenen redaktionellen Beiträgen auf 
der Website und ist somit weniger stark als Werbung wahrnehmbar.  

■    Platzierung ist auf den Werbebannerplätzen Medium Rectangle,  
Leaderboard Premium und Leaderboard Basic möglich 

■    Format Leaderboard: Bild (1200 x 800 Pixel), Headline (ca. 45 Zeichen), 
Bodytext (ca. 100 Zeichen), Call to Action (ca. 20 Zeichen). 
Die „Zeichenlimits“ können je nach Werbeplatz variieren

■    Dateiformat (Bild):  png, jpg, gif (auch animiert), HTML5 

■    Dateigröße (Bild): 200 KB 

■    Endgeräte: Desktop, Tablet, Mobile 

€ 175,- TKP

Der Video Werbebanner auf der Website ähnelt in Form und Gestaltung 
durch die Video-Text-Kombination unseren eigenen redaktionellen Beiträgen 
auf der Website und ist somit weniger stark als Werbung wahrnehmbar.  

■    Platzierung ist auf dem Werbebannerplatz Leaderboard Premium möglich 

■    Format: Video (940 x 250 Pixel); Headline (ca. 55 Zeichen), kein Bodytext, 
Call to Action (ca. 20 Zeichen).

■    Länge Video: Max. 59 Sek. 

■    Dateiformat: .mp4 
Es sind nur physische Videos möglich, keine Drittanbieterlinks etc.   

■    Dateigröße: max. 29 MB 

■    Endgeräte: Desktop, Tablet, Mobile 

€ 175,- TKP

Weitere Informationen zu unseren "Integrierten Marketing Services" wie SEO, Lead Generation, Pillar Pages oder Opinion Leadership finden Sie unter https://www.mi-connect.de/services



Kontakt Thomas Seidel 
Sales Manager 

0 81 91/125-412 
thomas.seidel@

mi-connect.de

Veronika Stockmayr 
Media  

Administration 
0 81 91/125-338 

veronika.stockmayr@ 
mi-connect.de

Jürgen Gutmayr 
Redakteur 

(verantwortl.) 
0 81 91/125-545 

juergen.gutmayr@
mi-connect.de

Silvia Düringer
Assistentin  
Sales
0 81 91/125-439
silvia.dueringer@ 
mi-connect.de

Sabine Tatzel
Assistentin  
Sales
0 81 91/125-370
sabine.tatzel@ 
mi-connect.de

AGB
Es gelten unsere allgemeinen  
Geschäftsbedingungen, einzusehen 
unter: www.mi-connect.de

Sebastian Wörle
Chief Sales Officer 
0 81 91/1 25-1 67 

sebastian.woerle@ 
mi-connect.de

Sebastian Stürzl
Director  
New Business 
Media&Events 
0 81 91/125-273 
sebastian.stuerz l@ 
mi-connect.de

Jessica  
Schmitz-Nellen 
Senior Sales Manager 
0 81 91/125-445 
jessica.schmitz-nellen 
@mi-connect.de
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Audience-Targeting

Ihr Nutzen:

■   Gesteigerte Brand-Awareness durch wiederholte Ansprache an verschiedenen 
Touchpoints

■  Geräteübergreifende Ausspielung

■   Geringe Streuverluste, da nur Nutzer mit Interesse für ein bestimmtes  
Thema angesprochen werden

■  Grosses Neukundenpotenzial

■   Performance Boost – wir optimieren die Kampagne und liefern verstärkt  
im erfolgreichsten Kanal

■   Maximale Kontrolle Ihrer Werbeinvestitionen durch genaue  
Reichweitenauswertung

Für die optimale Ausspielung stellen Sie uns bitte ein Bannerset mit folgenden  
Formaten zur Verfügung: Skyscraper, Leaderboard, Billboard, Medium Rectangle.

Mindestabnahme:  50.000 Ad Impressions

Preis:    65,– Euro (TKP)

So funktioniert´s:

Erreichen Sie die B2B-Nutzer im Google Display-Netzwerk.

Audience-Targeting

Gerne prüfen wir, ob Ihre gewünschte  
Reichweite realisierbar ist.

Nutzer befassen sich auf  
dem Fachportal mit ihren  
Interessensgebieten.

Zeigen Nutzer Interesse 
an einem bestimmten 
Themengebiet, werden 
diese markiert.

Speziell diese Nutzer bekommen 
Ihre Banner nun im gebuchten 
Themenkanal, sowie auf Partner-
seiten des Google Display-Netz-
werks ausgespielt. So erreichen 
Sie genau Ihre Zielgruppe.

Zeigen Interesse

Ihr  
Banner

Bekommen Ihren  
Banner ausgespielt
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JETZT kostenlos testen!

Wir ermitteln kostenlos und unverbindlich  
das Potenzial Ihrer Wunschzielgruppe.

Nehmen Sie Kontakt mit uns auf:

Sorglos-Service mit Zustellgarantie

•  Adressmiete auf den Punkt: Die richtigen Kontakte für Ihre Ansprache

•  Mehr Zielgruppe: Wir recherchieren für Sie zusätzliches Zielgruppen-
potenzial

•  Full Service vom Profi: Wir produzieren und versenden jährlich Millionen 
von Printprodukten

•  Zustellgarantie: Unzustellbare Rückläufer werden Ihnen auf Wunsch  
bei einem Folgeauftrag gutgeschrieben

Adressmiete Einzel- 
nutzung 

(Preis je Nutzung)

Zweifach- 
nutzung 

(Preis je Nutzung)

Dreifach- 
nutzung 

(Preis je Nutzung)

Jahresmiete 
(pauschal)

Datenbankpauschale 180,– €

Firmenadresse +  
1 Ansprechpartner ab 0,24 € ab 0,22 € ab 0,19 € ab 0,95 €

Mindestauftragswert 590,– € (inkl. Datenbank-/Selektionspauschale)

Mindestabnahme 70 % der gelieferten Adressen (bei Adressabgleich)

Optionaler Full Service – wir kümmern uns um ALLES!

Alle Mietpreise je Nutzung, Jahresmiete pauschal und mengenabhängig
Preisangaben zzgl. ges. MwSt. Es gelten die Konditionen gem. Angebot/Auftragsbestätigung.

Hochwertig, individuell, überraschend

• Ein persönliches Anschreiben wird mehr beachtet und  
bleibt länger präsent

• Print weckt Emotionen dank des haptischen Erlebnisses und  
auffallender Optik

• Vielfältige Gestaltungsmöglichkeiten der gedruckten Werbemittel  
sorgen für Aufmerksamkeit

• Die fokussierte Ansprache ist ideal zur Einbindung in crossmediale  
Werbekampagnen (z.B. über personalisierte Websites)

• Print wirkt und ist der perfekte Werbeträger zur Neukundengewinnung

Wunschzielgruppe ohne Streuverluste

Nach folgenden Kriterien kann die Wunschzielgruppe ohne Streuverluste  
gefiltert und beliebig miteinander kombiniert selektiert werden:

•  Leser einzelner oder mehrerer Fachzeitschriftentitel

•  Branche und Nebenbranche nach WZ08

•  Entscheider nach Position/Funktion im Unternehmen

•  Betriebsgröße, Region (PLZ, Bundesland), national und international

Alexander Zöller
+49 81 91/125-345
Adressvermietung@mi-connect.de 

Beratung
Wir beraten Sie bei der Zielgruppen-
auswahl, ermitteln kostenlos das 
Potenzial Ihrer Wunschzielgruppe 
und erstellen ein Angebot für Full 
Service-Leistungen. 

Adressabgleich
Wir übernehmen den Abgleich  
der gemieteten Adressen gegen  
Ihren Kundenbestand.  

Lettershop
Wir übernehmen die Konfektionie-
rung der Werbemittel, Portoopti-
mierung und die Postauflieferung 
des Mailings.

Produktion
Wir übernehmen den Druck der  
Werbemittel, egal ob Standard-  
oder Sonderformate. 

Response- 
quote 

steigern

Kunden- 
bindung 
fördern

Neue  
Kunden  

generieren

Bestands- 
kunden  

ausbauen

Vertriebserfolge steigern und  
neue Umsatzpotenziale erschließen

Post-Mailings sind der ideale Werbeträger, bieten 
umfangreiche, flexible Gestaltungsmöglichkeiten und 
sorgen so für eine hohe Aufmerksamkeit, speziell wenn 
sie in eine crossmediale Werbekampagne eingebunden 
werden. Profitieren Sie von unseren direkten Kontakten 
in die deutsche Industrie und sprechen Sie über 500.000 
Entscheider gezielt und personalisiert an.

•  Hohe Adressaktualität durch regelmäßigen Zeitschrif-
tenversand

•  Exklusive Ansprechpartner bis in die Fachbereiche 
durch kontinuierliche telefonische Adressqualifizierung

•  Personalisierte Ansprache von Geschäftsführern,  
Entscheidern und Fachspezialisten

•  Flexible Adressnutzung mit Einfach-, Mehrfach-  
oder Jahresnutzung

•  Abrechnung nach Nettoeinsatzmenge durch  
Abgleich gegen Ihren Datenbestand
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