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Title: fluid

Brief description: 
fluid supplies expert knowledge for designers and developers, company directors, 
technical managers, and operations and site managers. With journalistic flair, a 
clear position, and a fine nose for trends, fluid has been guiding readers through 
the world of fluid technology for over 56 years (incidentally, the name was coined 
around the time fluid was launched and brought together hydraulic and pneumatic 
actuation systems under a single umbrella term for the first time). 

The areas covered are just as diverse as the potential applications, from conven-
tional mechanical and plant engineering and lift, platform, offshore, and medical 
technology through to automotive construction and construction and agricultural 
machinery. In fluid, we show you which timeless technologies help to move earth, 
water, people, and, last but not least, machinery with a whole lot of power. Yet 
inspiration can also be found in the delicate and intricate ways pneumatics are used 
in medtech, robotics, and the controllers that make doors close by themselves, as 

if by magic. There would be construction machinery without sensory intelligence, 
no compressed-air system without safety technology, and no flow rate without a 
measuring system.

fluid provides information and inspiration, spots trends, gives advice, and opens up 
new perspectives. Lavish photo spreads, exclusive expert interviews, and bonus ben-
efit boxes continue to ensure a unique reader–magazine bond that is unparalleled 
in the industry.

fluid is part of Südwestdeutsche Medienholding and benefits from a massive net-
work. Whatever you’re looking for from us as a link between your target group and 
your sales team, we’ll do our best to get it done. Just come and talk to us!

fluid gets you moving!

Target audience: Design engineers, developers, CTOs, business executives,  
  production managers, operations managers, buyers

Publication frequency: 6x per year + 2 special issues

Format: DIN A4

Year: 57th year of publication in 2023

Annual subscription prices:  
Germany €180.00 (plus €10.20 shipping & VAT = €190.20) 
Overseas €180.00 (plus €20.40 shipping & VAT = €200.40) 
Single issue price  €  32.00 (incl. VAT, excl. shipping)

Company: verlag moderne industrie GmbH / mi connect 
Postal address: D-86895 Landsberg 
Street address: Justus-von-Liebig-Str. 1, D-86899 Landsberg 
Telephone: +49 (0)8191/125-0 
Internet: www.fluid.de 
Email:  Editorial team: redaktion.fluid@mi-connect.de 

Sales team: gabi.claus@mi-connect.de

Publisher: verlag moderne industrie GmbH / mi connect

Sales team:  Gabi Claus; Telephone: +49 (0)8191/125-319; 
Email: gabi.claus@mi-connect.de

Title portrait
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Print run and  
distribution analysis

For a description of the data collection method, see page 7

Geographical distribution analysis:

Economic area: Share of total 
actual circulation

% Copies

Domestic 93.9 11,419

International 4.8 586

Other* 1.3 159

Total actual circulation (TAC)** 100.0 12,164

Distribution by federal state Share of total 
actual circulation

% Copies

Baden-Württemberg 22.4 2,726

Bavaria 15.5 1,886

Berlin, Brandenburg, Mecklenburg-Vorpommern 2.9 343

Bremen, Hamburg, Schleswig-Holstein 5.4 652

Hesse 7.7 942

Lower Saxony 7.6 928

North Rhine-Westphalia 20.7 2,520

Rhineland-Palatinate 3.9 475

Saarland 1.3 158

Saxony, Saxony-Anhalt 4.7 571

Thuringia 1.8 218

International 4.8 586

Other* 1.3 159

Total actual circulation (TAC)** 100.0 12,164
* Copies not analyzed, e.g. trade fair and congress copies, etc. 

** incl. e-paper. The basis of the %-breakdown is the print run.

Print run monitoring:

Print run analysis: Copies per issue as an 
 annual average** 
 July 1, 2021 – June 30, 2022  

 Print run:  9,720  

 Total actual circulation  
Print (TAC): 9,602 of which internationally: 586
e-Paper (TAC): 2.562
Total (TAC): 12.164

 Copies sold: 761 of which is international: 80 
– Subscriber copies: 371 of which are for members: 0

 – Other sales: 390
 – Retail sales: 0

 Free copies: 11,403

 Remaining, archive and 118
 specimen copies: 
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Coverage

Our trade journal  
with IVW-audited 
circulation  
(actual figures)

Extra digital distri-
bution. IVW- 
audited

Focused on the target 
group!

9,602  
copies

Print

2,562  
copies*

E-paper

12,164  
copies

Total circulation

Our coverage to secure your successful communication
Industry experts get their information in various different ways, now more so than ever.  
Reach your target group – via both analog and digital channels.
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Address rental

NOW test it for free!

We determine your desired target group's  
potential free of charge and without obligation.

Get in touch with us:

All-round service with guaranteed delivery

•  The right type of address list renting: The right addressees for your com-
munication

•  More target group: We research additional target group potential for you

•  Full service from the professionals: We produce and ship millions of print 
products annually

•  Delivery guarantee: On request, undeliverable returns will be credited to 
you for a follow-up order

Address list renting Single 
use 

(price per use)

Double 
use 

(price per use)

Triple 
use 

(price per use)

Annual rent 
(lump-sum)

Database lump sum € 180.00

Company address +   
1 contact person from € 0.24 from € 0.22 from € 0.19 from € 0.95

Minimum order value € 590.00 (including database and selection fee)

Minimum purchase 70 % of delivered addresses (for address matching)

Optional full service – we take care of EVERYTHING!

All rental prices per use, annual rent flat rate and depending on quantity
Price quotations plus VAT. The conditions according to the offer/order confirmation apply.

High-quality, individual, surprising

• More attention is paid to a personal cover letter, which remains present 
for longer

• Printed material awakens emotions thanks to its touch-based experi-
ence and striking appearance

• Diverse design possibilities for printed advertising media generate at-
tention

• The focused approach is ideal for integration into cross-media advertis-
ing campaigns (e.g. via personalised websites)

• Printed material works, and is the perfect advertising medium for win-
ning new customers

Target group without dispersion losses

Based on the following criteria, the desired target group can be filtered with-
out dispersion losses and selected in any combination:

•  Readers of one or more trade journal titles

•  Industry and secondary industry according to WZ08

•  Decision-makers by position/function within the company

•  Company size, region (postal code, state), national and international

Alexander Zöller
+49 81 91/125-345

mi-connect.de

Advice
We advise you on the selection of 
target groups, determine your de-
sired target group's potential free of 
charge, and prepare an offer for full-
range services. 

Address matching
We reconcile rented address lists 
against your customer base.  

Letter shop
We look after the packing of the 
advertising material, postage opti-
mization and postal delivery of the 
mailshot.

Production
We print the advertising media, 
whether standard or special formats. 

Boosting  
response  

rate

Promoting  
customer 

 loyalty

Generating 
new  

customers

Expanding  
your existing 

customer  
base

Enhancing sales performance and  
tapping new sales potentials

Mailshots are the ideal advertising medium, offering 
extensive, flexible design options and thereby ensuring a 
high degree of attention, especially if they are integrated 
into a cross-media advertising campaign. Benefit from 
our direct contacts in German industry, and address over 
500,000 decision-makers in a targeted and personalized 
manner.
•  Addresses are very up-to-date thanks to regular 

distribution of periodicals
•  Exclusive contacts  extending up to specialist depart-

ments thanks to continuous address qualification by 
telephone

•  Personalized addressing of managing directors,  
decision-makers and specialists

•  Flexible address utilization with single use,  
multiple use or yearly use

•  Billing according to net input quantity by  
matching against your database
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Sectors/branches

WZ 2008
code

Recipient groups 
(acc. to Classification of Economic Activities 2008)

Share of total 
actual circulation

% Recipients

28 Manufacture of machinery and equipment 40.6 4,938

26.1, 26.3, 26.51 
26.6, 27.1, 32.5

Electrical technology (measurement, control and regulation, medical and telecommunications 
technology, electricity generation equipment)

4.1 501

29, 30 Manufacture of motor vehicles and other transport equipment (ship, rail vehicle, aircraft and 
spacecraft construction)

8.2 998

46, 47 Wholesale and retail trade 13.8 1,680

72, 71.12 Scientific research and development, engineering activities 6.5 793

Other sectors (e.g. manufacture of chemical products, rubber and plastic goods, economic 
services, higher education institutions)

25.5 3,095

Miscellaneous* 1.3 159

Total actual circulation (TAC)** 100.0 12,164

Recipient
structure analysis

Size of business entity

Share of total actual circulation

% Recipients

1 – 99 employees 53.2 6,477

100 – 199 employees 9.7 1,176

200 – 499 employees 10.7 1,302

500 – 999 employees 5.8 706

≥1,000 employees 14.8 1,806

Size of company according to EDA criteria not known/not recorded 4.5 538

Other* 1.3 159

Total actual circulation (TAC)** 100.0 12,164

6 
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Job characteristics: Field of duties

Share of total actual circulation

% Recipients

Company management, CTOs, operations management 44.5 5,408

Management in construction, development, research, testing 23.9 2,901

Production, technical office, maintenance, manufacturing, measurement, control 
and regulation

8.2 999

Einkauf 9.3 1,131 

Purchasing, sales, distribution, marketing 3.8 468

Other functions (e.g. product management, quality, organization) 9.0 1,098

Other* 1.3 159

Total actual circulation (TAC) 100.0 12,164

* Copies not analyzed, e.g. trade fair and congress copies, etc. 

** incl. e-paper. The basis of the %-breakdown is the print run.

Summary of collection method

1.  Total number of recipients in the file:  28,650

2.  Method: Recipient structure analysis through file evaluation Total collection 

in accordance with German Audit Bureau of Circulation (IVW) guidelines

3.  Basic total:  Basic total (TAC) 12,164 = 100.0 % 

Not included in the survey:  118 = 0.97 %

4. Random sample: Total collection

 
5.  Survey target person: The personal recipients at the institution who are 

recorded in the file

6. Survey period: vom July 1, 2021 til June 30, 2022

7. Survey implementation: Aug. 2, 2022

This survey was created and carried out and the report produced in accordance with 
the current version of the German Advertising Federation (ZAW) framework for ana-
lyses of advertising media.
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Media overview 

Become a pioneer with us
We are providers of technical information and communication solutions for German industry.
With our 26 strong media brands (print and digital) and over 90 events per year, you can reach the top 
decision-makers in the production, automotive, electronics and chemical sectors with targeted precision.

Our platforms for pioneers offer all the relevant channels (digital, print, events and services) for your 
holistic marketing strategy. This makes us your reliable partner when it comes to reaching your target 
market. Every day, we work on positioning your company in the market to its best possible advantage by 
means of individual, creative concepts, thus making your campaign a success.

26
Media 
brands

©

2.4 mio.
copies distribut-
ed 
per year

90
events per year

8,500
event partici-
pants per 
year

70,000 
newsletter 
subscribers

1.4 mio. 
page impres-
sions per 
month

500,000 
monthly 
active 
users
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fluid  
cross-media special

fluid cross-media special

Target group  

fluid provides inspiration to 
decision-makers in industrial 
and mobile hydraulics, pneu-
matics, compressed-air tech-
nology, and mechatronics. 
Our readers and users are 
designers, developers, techni-
cal managers, operations and 
site managers, company 
directors, and technical buy-
ers.

Topics  

The powerful applications of 
hydraulic technology both off-
shore and underground are 
just as impressive as they are 
in platform and lift technolo-
gy. However, our readers and 
users are also wowed and 
inspired by the stories about 
filigree pneumatic applica-
tions in areas such as med-
tech, robotics, and chemical 
technology. Always up to 
date, fluid has been connect-
ing up target groups for 
decades!

Crossmedia impact 
on all levels                

Hardcopy, e-paper, website, 
newsletter, social media, 
events, videos – all of this 
combined with many strong 
Südwestdeutsche 
Medienholding brands offers 
you the chance of maximum 
advertising success!

www.fluid.de 
März 2022 

30510

HYDRAULIK

Trockenkühlung:  
So kühlt Miele seine 
Spritzguss-Hydraulik  
  26

DRUCKLUFT

Leckageortung:  
Akustische Kamera 
macht Leckagen 
sichtbar  32

MECHATRONIK

Konnektivität:  
Vakuumpumpen 
intelligenter steuern   
 39

Titel  
Warum man in 
diesem Pump- 
speicherwerk auf 
Rohrumformung 
setzt                20

01/2022

Trendbericht
Was ist neu in der 
Land- und Forstwirt-
schaft? 08

D A S  U N A B H Ä N G I G E  T E C H N I K M A G A Z I N

The journal for the industry

fluid has been the archetypal 
independent, user-oriented 
technology magazine for the 
design and development of 
fluid-technology solutions for 
more than 56 years. 

The website fluid.de          

On a daily basis, journalists 
guide users through the 
world of fluid technology 
with skill and many years’ 
expertise. fluid.de provides 
information, advice and tangi-
ble support with a wide range 
of technology questions. The 
database of manufacturers is 
the place to go when you’re 
looking for specific compo-
nents.
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Issue

Adv. deadline (AD)

Public. date (PD)

Focus topics Hydraulics Compressed air Mechatronics Accessories Digitalization
Trade fairs and

exhibitions

March

1/2023
AD: Feb 17, 2023

PD: Mar 15, 2023

Pressing and 
forming techno-
logy, connection 
technology 

Clamping hydraulics, 
hydraulic accumu-
lators, proportional 
hydraulics, pumps, 
drives, aggregates, 
cylinders, motors, 
control blocks, valves, 
servo hydraulics, water 
hydraulics, hydraulic 
antirebes, hydrostatic 
drives, swivel/rotary 
drives, hybrid drives, 
accumulators, torque 
and linear amplifiers, 
flow dividers, micro-
hydraulics, leak-free 
hydraulics, etc. 
     

Proportional pneu-
matics, valve batter-
ies, compressed air 
preparation, vacuum 
technology, condi-
tioning units, bellows 
cylinders, gripper 
systems, positioning 
drives, rodless cylin-
ders, micro-pneumat-
ics, proportional valves, 
compressors, air mo-
tors, solenoids, rotary 
actuators, short-stroke 
cylinders, regulators, 
servo pneumatics, 
short-stroke cylinders, 
starters, valve assem-
blies, controllers, etc. 

Path sensors, remote 
maintenance, position 
sensors, safety technol-
ogy, fluid software, flow 
metering, PLCs and con-
trollers, pressure measure-
ment technology, rotary 
encoders, optical sensors, 
embedded systems, mo-
tion control, temperature 
measurement technology, 
valve control, operating 
elements and HMI, travel 
measurement, software 
and engineering tools, 
condition monitoring, 
flow metering, pressure 
switches, microsensors, 
level measurement, enco-
der control electronics, etc.

Gaskets, ball 
valves, filter rotary 
feedthroughs, oils 
and fluids, heat 
exchangers, coolers, 
piston rods, con-
nection technol-
ogy, hoses, pipes, 
couplings, planning 
software, shock 
absorbers, fittings, 
magnets, hydraulic 
fluids, valves, brakes, 
flanges, silencers, 
materials, 
hydraulic fluids, etc.

IoT, communication,
interfaces, 
networking, 
asset management,
software / wizards, 
simulation,
digital twin,
virtual commissioning, 
digital type plate, 
machine learning, 
remote-service, 
predictive 
maintenance, 
condition monitoring,
CAD and 
fluid planning.

Fastener Fair, Stuttgart  
Mar 21-23, 2023

all about automation, Friedrichshafen  
Mar 7-8, 2023

April

2/2023
AD: Mar 17, 2023

PD: Apr 14, 2023

Smart fluid tech-
nology, trends and 
innovations in fluid 
technology, electro-
hydraulics, plastics 
processing and 
injection molding 
machines

Hannover Messe, Apr 17- 21, 2023          

Sensor+Test, Nürnberg, May 9-11, 2023                       

PCIM, Nürnberg, May 9-11, 2023                 

Ligna, Hannover, May 15-19, 2023  

MedtecLIVE, Nürnberg  May 23-25, 2023

June

3/2023
AD: May 17, 2023

PD: Jun 16, 2023

Measurement and 
control technology, 
sensors, motion 
control, machine 
tools

automatica, München, Jun 27-30, 2023        

MSR-Spezialmesse, Hamburg, Jun 21, 2023         

July 

2023
AD: Jun 22, 2023

PD: Jul 18, 2023

Special issue fluidtechnik 2023
fluidtechnik is the top issue for the entire range of fluid technology accessories and has established itself as an indispensable reference work for accessories in hydraulics, compressed air 
technology and mechatronics among designers, developers and technical buyers. In addition to the regular recipients of fluid, the special edition also reaches 8,000 decision-makers in 
purchasing. fluidtechnik is a long-term advertising medium.

September

4/2023
AD: Aug 4, 2023

PD: Sep 1, 2023

Wind energy, ship-
building, offshore 
and marine tech-
nology, municipal 
and commercial 
vehicles

Clamping hydraulics, 
hydraulic accumu-
lators, proportional 
hydraulics, pumps, 
drives, aggregates, 
cylinders, motors, 
control blocks, valves, 
servo hydraulics, water 
hydraulics, hydraulic 
antirebes, hydrostatic 
drives, swivel/rotary 
drives, hybrid drives, 
accumulators, torque 
and linear amplifiers, 
flow dividers, micro-
hydraulics, leak-free 
hydraulics, etc. 

Proportional pneu-
matics, valve batter-
ies, compressed air 
preparation, vacuum 
technology, condi-
tioning units, bellows 
cylinders, gripper 
systems, positioning 
drives, rodless cylin-
ders, micro-pneumat-
ics, proportional valves, 
compressors, air mo-
tors, solenoids, rotary 
actuators, short-stroke 
cylinders, regulators, 
servo pneumatics, 
short-stroke cylinders, 
starters, valve assem-
blies, controllers, etc.

Path sensors, remote 
maintenance, position 
sensors, safety technol-
ogy, fluid software, flow 
metering, PLCs and con-
trollers, pressure measure-
ment technology, rotary 
encoders, optical sensors, 
embedded systems, mo-
tion control, temperature 
measurement technology, 
valve control, operating 
elements and HMI, travel 
measurement, software 
and engineering tools, 
condition monitoring, 
flow metering, pressure 
switches, microsensors, 
level measurement, enco-
der control electronics, etc.

Gaskets, ball 
valves, filter rotary 
feedthroughs, oils 
and fluids, heat 
exchangers, coolers, 
piston rods, con-
nection technol-
ogy, hoses, pipes, 
couplings, planning 
software, shock 
absorbers, fittings, 
magnets, hydraulic 
fluids, valves, brakes, 
flanges, silencers, 
materials, 
hydraulic fluids, etc.

IoT, communication,
interfaces, 
networking, 
asset management,
software / wizards, 
simulation,
digital twin,
virtual commissioning, 
digital type plate, 
machine learning, 
remote-service, 
predictive 
maintenance, 
condition monitoring,
CAD and 
fluid planning.

SMM, Hamburg, Sep 6-8, 2023                           

IAA Nutzfahrzeuge, Hannover,                         
Sep 5-10, 2023     

Husum Wind, Husum, Sep 12-15, 2023

Powtech/Fachpack, Nürnberg,                  
Sep 26-29, 2023             

October

5/2023
AD: Sep 7, 2023

PD: Oct 4, 2023

Construction 
machinery, robotics 
and handling 
technology, ele-
vator technology 
manufacturing

Motek, Stuttgart, Oct 10-13, 2023
Fakuma, Friedrichshafen, Oct 17-21, 2023
EuroBLECH, Hannover, Oct 25-28, 2023
Interlift, Augsburg, Oct 17-20, 2023

November

6/2023
AD: Oct 6, 2023

PD: Nov 3, 2023

Industry 4.0 in fluid 
technology,  
agricultural and 
forestry machines, 
medical technology

sps smart production solutions, Nürnberg, 
Nov 14-16, 2023 
Agritechnica, Hannover, Nov 12-18, 2023
Medica/Compamed, Düsseldorf  
Nov 13-16, 2023  
Blechexpo, Stuttgart Nov 7-10, 2023

December 

2024
AD: Nov 20, 2023

PD: Dec 15, 2023

Special issue fluidMARKT 2024
The market overviews and exclusive reporting on sectors and trends as well as a review of 2021 make fluid Markt a very special long-term advertising medium. Besides the 
regular recipients 
of fluid (12,000 designers and developers), fluid Markt also reaches an additional 8,000 decision-makers in purchasing.
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Advert price list
no. 57

valid as of October 1, 2022

Ad prices (see page 11 for formats): 

Format Prices (4c) in € (fully eligible for discounts)

1/1 page 6,300.00

1/2 page 3,710.00

Junior page 4,450.00

1/3 page 2,650.00

1/4 page 1,860.00

1/8 page 1,015.00

All ad prices are stated inclusive of color surcharges, exclusive of statutory value-added tax and are fully eligible for discounts:

Preferential placement: 
Front cover on request Inside front cover  €7,880.00 
Inside back cover €7,250.00 Outside back cover  €7,880.00

Other formats: 
Calculated by price per mm (column width 41 mm) 4c 
over 300 mm   €6.10 
up to 300 mm  €7.65 
Bleed surcharge: 10% of base price
Placement surcharge: 10% of base price

Discounts (when purchased within one year) 
Frequency scale  Volume scale 
from  3 ads  3%  from  3 pages 10% 
from  6 ads  5% from  6 pages 15% 
from 12 ads 10% from 12 pages 20%

Combinations: 
Combination orders can always be arranged for ads placed in other magazines published by 
verlag moderne industrie. Combination discounts available upon request.

Classified ads: 
Job advertisements: 20% discount Job requests: 50% discount 
For “Der liefert das”: see “Der liefert das” section

Special forms of advertising: 
Off-prints and PDFs on request 
Online Mediadaten at www.fluid.de

Bound inserts:

 

Provision: Sample before order placement. Must be provided at least 24 days prior to publication.  
Format untrimmed 216 mm width, 303 mm height. 
Head trim 3 mm. Multi-page pull-outs folded to format stated above.

Supplements: (not eligible for discounts and only for total print run) 
up to 25g weight  €6,300.00 
per additional 25g weight  €3,710.00 
(Prices inclusive of postage) 
max. paper format 20 x 29 cm 
Provision: Sample before order placement. Must be provided at least 10 days prior to publica-
tion.

Glued-in postcards: 
In conjunction with an ad or bound insert €1,860.00 plus adhesive costs

Delivery address for bound inserts, supplements and tip-ons: 
Grafisches Centrum Cuno GmbH, Gewerbering West 27, 39240 Calbe 
(with note: “for fluid” & issue no.

Payment terms: Net within 14 days of invoice date,  
 2 % discount for direct debit

Bank details:   HVB 
Sort code: 70020270, Account no.: 15764474 
IBAN: DE76 7002 0270 0015 7644 74 
SWIFT (BIC): HYVEDEMMXXX

Cancellation charges: 
35% of the advertising price from four weeks on before advertising closing date

 Paper 
Scope weight

up to  
90 g/m2

up to  
120 g/m2

up to  
170 g/m2

over 
170 g/m2

2 pages €  5,698.00 €  5,957.00 €  6,216.00 €  6,475.00

4 pages €  9,687.00 € 10,127.00 € 10,567.00 € 11,008.00

6 pages € 13,077.00 € 13.671,00 € 14.266,00 € 14.860,00

8 pages € 16.467,00 € 17.216,00 € 17.964,00 € 18.713,00
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Formats and 
technical details

1/2 page  
vertical
86 x 257 mm

bleed ad
105 x 303 mm 
(incl. 3 mm trim)

1/2 page  
horizontal
178 x 126 mm

bleed ad
216 x 149 mm 
(incl. 3 mm trim)

Bleed formats incl. 3 mm trim margin

1/4 page  
vertical 
 41 x 257 mm 
 60 x 303 mm* 
(incl. 3 mm trim)

1/4 page square 
 86 x 126 mm 
105 x 149 mm* 
(incl. 3 mm trim)

1/4 page  
horizontal 
178 x 62 mm 
216 x 85 mm* 
(incl. 3 mm trim)

Junior page
126 x 178 mm

bleed ad
145 x 203 mm 
(incl. 3 mm trim)

1/3 page  
horizontal
178 x 83 mm

bleed ad
216 x 106 mm 
(incl. 3 mm trim)

1/3 page  
vertical
56 x 257 mm

bleed ad
75 x 303 mm 
(incl. 3 mm trim)

1/1 page
178 x 257 mm
  
bleed ad
216 x 303 mm 
(incl. 3 mm trim)

2/3 page  
vertical
117 x 257 mm

bleed ad
136 x 303 mm 
(incl. 3 mm trim)

2/3 page  
horizontal
178 x 169 mm

bleed ad
216 x 194 mm 
(incl. 3 mm trim)

*bleed ad

1/8 page vertical 
 41 x 126 mm 

 

1/8 page square 
 86 x 62 mm 
 

1/8 page hori-
zontal 
178 x 29 mm 



verlag moderne industrie GmbH / mi connect, Justus-von-Liebig-Str. 1, D-86899 Landsberg, Phone +49 (0) 8191 125-439

14

Special 
placements

Cover pages

Exclusive special placement

Inside front cover Outside back coverFront cover, incl. story

High-profile location 
directly beside the editorial

1/3 page, vertical format, 
beside the table of contents

Exclusive placement, 1/3 page, vertical format or junior page, in the  
“Spektrum” section (company news, personal news)

Your ad could 
be placed 

here

Your ad could 
be placed 

here

Your ad could 
be placed 

here

A
d

ve
rt

A
d

ve
rt

Top, exclusive placement 
beside the editorial

A
d

ve
rt

In coordination with our 
Graphics team, place your 
corporate or product image 
exclusively on the front cover 
of fluid! In parallel with this, 
our Editorial team will coor-
dinate with you to create an 
in-depth article.  

Exclusive price

€7,100
www.fluid.de 

Juni 2021 
30510

HYDRAULIK

Wie gut eignen sich 
virtuelle Welten für  
Fortbildungen zur 
Hydraulik?  25

DRUCKLUFT

So senkte Coppen-
rath & Wiese seinen 
Druckluftbedarf, 
obwohl der Ausstoß 
stieg 40

MECHATRONIK

Schleusen schließen 
ohne Hydraulik:  
Warum Vattenfall 
umgestellt hat 48

Hightech-Schiffe
Wie im maritimen 
Bereich aufgerüs-
tet wird  10

03/2021

Hannover Messe
Wie zukunftsweisend 
war die Digital Edition 
2021? 14

D A S  U N A B H Ä N G I G E  T E C H N I K M A G A Z I N

Inhalt

4   fluid · 03 2021

Inhalt 02/21

Schwerpunkt

10  MARITIME TECHNIK 
 Hightech im Schiffbau

Wie die Branche trotz Krise auf Kurs bleibt

Spektrum

14  Hannover Messe Digital Edition
Fluidtechnik präsentiert sich gut gelaunt auf der 
HMI

Zukunft

18 Autonome Baustelle
So arbeiten Baumaschinen autonom und vernetzt

Hydraulik

20 Mit reversibler Hydraulikpumpe
Schüttgüter entladen ohne Hafenkran

22 Hydraulikverschraubung ade
Stecksystem für Hydraulik in Schwerlast-Staplern 
getestet

25  Hydraulik-Fortbildung
Virtuelle Welten statt Folien und Vorträge

28 (F)Rostschutz für Ventile
So werden Ventile gegen Frost und Salz geschützt

Eignen sich virtuelle Welten für Hydraulik-
Fortbildungen? Ein Besuch.    Seite 25

Alternative Antriebskonzepte, Entwässerung der Zentralhydraulik, 
Fernüberwachung – im maritimen Bereich wird aufgerüstet.  Seite 10

Wie neue Konzepte in der Drucklufterzeu-
gung den Energiebedarf senken.   Seite 31

Auf der Digitalversion der Hannover Messe zeigten sich die Fluid-
technik-Hersteller positiv gestimmt. Seite 14

Druckluft

31  Druckluft effizienter erzeugen und einsetzen
Frischer Wind in der Kompressortechnik

34 Greifer und Ejektoren
Diese Neuheiten stellte Schmalz auf der Hannover 
Messe vor

35 Vakuum-Handlinggerät
Die Kunst des Platten-Handlings

36 Kompressor-Auswahl
Drehzahlregelung ist nicht alles

38 Mittelstand im Lockdown
Interview mit Stefanie Kästle und Ulrike Böhm, 
Mader

40 Kompressoren beim Kuchenspezialist
Coppenrath & Wiese setzt auf Drehzahlregelung

43 Ortungsgerät mit Visualisierung
Leckagen schneller aufspüren

Mechatronik

44 Testen unter extremen Bedingungen
Strukturversuche mit den U10M-Sensoren

46 Forschungsschiff
Eingriffsfrei Durchfluss messen

48 Schleusen schließen ohne Hydraulik
Elektromechanische Aktuatoren fürs  
Wasserkraftwerk

Produktmeldungen

49 Hydraulik

50 Druckluft

51 Mechatronik

Faszination

65 Aktuelle Agrartechnik
Jahrbuch fasst neueste Entwicklungen zusammen

Service

03 Editorial

53 Der liefert das
Komponenten & Anbieter auf einen Blick

66 Impressum/Ausblick

Spektrum

6   fluid · 04 2020

Spektrum

Autonomer Lastenträger  
gewinnt Red Dot Award

Der autonome TA15 von Volvo Autonomous 
Solutions hat den Red Dot Award für Pro-
duktdesign erhalten. Der Lastenträger ver-
fügt über einen batterie-elektrischen An-
triebsstrang. Das Automationssystem ver-
wendet GPS, Lidar, Radar und mehrere Sen-
soren. Da das Fahrzeug autonom ist, 
benötigt es keine Kabine, was ein neues 
Maschinenprofil ermöglicht. Es ist Teil des 
umfassenden Konzepts der autonomen 
Transportlösung Tara, die vorsieht, mehrere 
dieser Lastenträger in Form eines Maschi-
nenzugs miteinander zu verbinden, um ei-
ne höhere Lade- und Transporteffizienz zu 
erzielen. Die Traglast des TA15 liegt bei 15 
Tonnen. Entwickelt wurde er von Volvo Con-
struction Equipment.  Bild: Volvo

Rexroth verkauft  
Hydraulik-Filtergeschäft

Hengst wird das Hydraulik-Filtrationsge-
schäft von Bosch Rexroth übernehmen. Da-
zu gehört der Standort in Ketsch in Baden-
Württemberg mit rund 190 Mitarbeitern 
sowie die weltweiten Vertriebsaktivitäten 
in mehr als 30 Ländern. Neben dem techni-
schen Hydraulikfilter-Know-how werden 
auch mehr als 40 Schutzrechte übertragen. 
Im Hydraulikfiltergeschäft entwickelt und 
produziert Bosch Rexroth im Werk Ketsch 
Komplettfilter und Filterelemente für In-
dustrie- und Mobilhydraulikanwendungen. 
Hengst Filtration setzt durch diesen Zukauf 
den Ausbau des Geschäftsbereichs „Indust-
riefiltration“ fort. Das Unternehmen hatte 
zuvor bereits Nordic Air Filtration (2016) 
und Delbag (2018) übernommen. Die Un-
terzeichnung des Kaufvertrags erfolgte am 
16.07.2020. Die Transaktion steht unter 
dem Vorbehalt fusionskontrollrechtlicher 
Genehmigungen. Der Vollzug der Transakti-
on (Closing) wird daher zum Anfang des 
Jahres 2021 erwartet. Über die Höhe des 
Kaufpreises wurde Stillschweigen verein-
bart. Hengst Filtration ist ein Familienun-
ternehmen aus Münster und an 20 Stand-
orten mit mehr als 3.000 Mitarbeitern in-
ternational tätig. 

HPS International kauft  
Hydropneu

Seit 18.06.2020 gehört Hydropneu der in-
habergeführten HPS International, die ih-
ren Hauptsitz in Ennery bei Paris hat. Mit 
dem Kauf erschließt sich der Konzern neue 
Märkte. Er verfügt über fünf Produktions-
werke (zwei in Frankreich, je eines in China, 
Brasilien und Kanada), acht Tochtergesell-
schaften und zahlreiche exklusive Ver-
triebspartner. Der Hydropneu-Standort in 
Ostfildern wird als eigenständige Tochter 
weitergeführt. Die Mitarbeiter betreuen im 
Konzern die DACH-Region (Deutschland, 
Österreich, Schweiz). Der bisherige Ge-
schäftsführer Rüdiger Hellstern zieht sich 
aus dem operativen Geschäft zurück und 
bleibt dem Unternehmen als technischer 
Berater erhalten.  Bild: HPS International

Hermes Award für Omlox
In diesem Jahr wird der Werkzeugmaschinenhersteller Trumpf mit 
dem Hermes Award ausgezeichnet. Er erhält den Industriepreis für 
Omlox – open location standard. Die Preisübergabe erfolgte am 14. 
Juli im Rahmen der Hannover Messe Digital Days.

M
it dem Produkt Omlox – open 

location standard zeichnete die 

Jury unter dem Vorsitz von Pro-

fessor Reimund Neugebauer, Präsident der 

Fraunhofer-Gesellschaft, eine globale und 

ortungstechnologieunabhängige Lösung 

aus. Bei dem Projekt handelt es sich um den 

ersten, offenen Standard für Ortungsdiens-

te. An der Entwicklung waren mehr als 60 

Industrieunternehmen beteiligt. Der 

Omlox-Standard vereint alle am Markt ver-

fügbaren Ortungsdienste, wie UWB, 

WLAN; BLE, GPS und 5G. Diese werden in 

ein einheitliches Koordinaten-Referenzsys-

tem überführt und können für die interne 

Verwendung auf Edge-Plattformen verfüg-

bar gemacht werden oder aber für die globa-

le Nutzung in einer Cloud. Neugebauer er-

klärt: „Trumpf Werkzeugmaschinen weist 

einen Weg in eine vielseitig nutzbare, stan-

dardisierte und dennoch flexible Produkti-

onsumgebung. Ausgezeichnet wird der erste 

offene und interoperable Standard für Or-

tungsdienste im industriellen Umfeld.“ 

Ebenfalls nominiert waren Friedhelm 

Loh mit der Komplettlösung Oncite und 

Schneider Electric mit einem SF6-freien 

Mittelspannungsschalter. Oncite macht Da-

ten in vernetzen Fabriken verfügbar, damit 

sie für die digitale Wertschöpfung genutzt 

werden können. Der Mittelspannungschal-

ter von Schneider Electric verwendet eine 

neue Unterbrechungstechnologie und 

kommt so ohne das klimaschädliche Schwe-

felhexafluorid (SF6) aus. 

Der Gewinner des Hermes Award wurde 

dieses Jahr im Rahmen der Hannover Messe 

Digital Days verliehen, einem zweitägigen, 

virtuellen Industrie-Kongress. Die Vorträge 

sind als on-Demand-Videos abrufbar unter 

hannovermesse.digital. Normalerweise wird 

er zur Eröffnung der Hannover Messe ver-

kündet, die aber abgesagt wurde. Auch an-

dere Messen sind entfallen, wie die IAA 

Nutzfahrzeuge. Für die Motek und die Faku-

ma gibt es virtuelle Ausstellungen als Ersatz. 

Die Euroblech ist verschoben auf März 2021. 

Die SPS und Bauma China finden statt. 

Verleihung des Hermes Awards während der 
Hannover Messe Digital Days am 14. Juli 
2020. Bild: Hannover Messe

HYDROPNEU
Partner für Hydraulik

Personen

Klaus Dietzel ist ver-
storben. Er hatte die 
Firma Dietzel Hyd-
raulik 1972 als Ein-
Mann-Betrieb ge-
gründet und war bis 
zuletzt Mitglied des 
Beirates. Im Unter-
nehmen löste die 
Nachricht große Be-
troffenheit aus. 
 Bild: Dietzl Hydraulik

Josef Parzhuber wur-
de mit Wirkung zum 
1. Mai zum neuen 
EMEA-Präsidenten 
bei Gates ernannt. 
Er wird für die stra-
tegische Ausrich-
tung der Region ver-
antwortlich sein. 
Parzhuber war zuvor 
bei Mann+Hummel.  
 Bild: Gates

Klaus Brinkmann ist 
seit 1. Juni Head of 
Engineering bei SMC 
Deutschland. Er lei-
tet einen neuen Un-
ternehmensbereich, 
bestehend aus Ger-
man Technical Cen-
ter, Product Ma-
nagement und Cus-
tomer Project. 
 Bild: SMC Deutschland

Luca Galluzzi (52) 
rückte am 1. August 
in die Geschäftslei-
tung des Automati-
sierungsanbieters 
B&R auf. Als neuer 
Vertriebs-Geschäfts-
führer folgt er Peter 
Gucher, der nach 34 
Jahren bei B&R in 
den Ruhestand geht. 
 Bild: B&R

Mehr Zeit für die Umstellung 
auf Stufe V

Hersteller mobiler Maschinen erhalten 
mehr Zeit, bestimmte Maschinen und Mo-
toren auf Stufe V zu bringen. Dies hat die 
EU als Reaktion auf die Corona-Krise und 
den daraus resultierenden Störungen der 
Lieferketten beschlossen. Es werden dazu 
bestimmte Übergangsfristen der Verord-
nung (EU) 2016/1628 um zwölf Monate 
verlängert. Die Details wurden im Amts-
blatt vom 17. Juli 2020 bekannt gegeben 
(Verordnung 2020/1040). Ausnahmsweise 
trat die Verordnung aufgrund der Dringlich-
keit schon mit ihrer Veröffentlichung in 
Kraft. Sie gilt rückwirkend ab 1. Juli 2020. 
Parlament und Rat wollen auf diese Weise 
wirtschaftlichen Schaden von den Maschi-
nenherstellern abwenden. Es sei den Her-
stellern in der aktuellen Situation wahr-
scheinlich unmöglich, dafür zu sorgen, dass 
die Fristen aus der ursprünglichen Verord-
nung eingehalten werden, so die Begrün-
dung. Außerdem will die EU Störungen des 
Binnenmarktes vermeiden. Die europäi-
schen Industrieverbände, unter anderem 
CECE und CEMA, begrüßten die Maßnah-
me.  Bild: Adobe Stock/Kzenon

Hydraulik-Fortbildungen in 
Stockstadt am Rhein

Die internationale Hydraulikakademie (ein 
Dresdner Hydraulik-Weiterbildungsveran-
stalter und Prüfungsdienstleister für Hyd-
raulikkomponenten) bietet künftig auch 
Fortbildungen in Stockstadt an. Diese fin-
den im Coreum statt, einem Demonstrati-
onsgelände für Bau-, Recycling- und Um-
schlagmaschinen. „Als wir die Chance beka-
men Partner der Coreum GmbH zu werden, 
haben wir nicht lange gezögert, dort ein 
zweites Bildungscentrum aufzubauen. Wir 
werden in Stockstadt am Rhein aber nicht 
nur die Weiterbildungsmaßnahmen für Hy-
drauliker anbieten, sondern auch Trainings-
stände aufbauen“, kündigt IHA-Geschäfts-
führer Ulrich Hielscher an und fährt fort: 
„Coreum mit seinem 120.000 Quadratme-
ter großen Bauma-Park, ist für uns ein idea-
ler Partner.“ Das Gelände umfasst neben 
dem Baumschinenpark eine Dauerausstel-
lung mit einem 600 Quadratmeter großen 
Sandkasten für Tests und Fahrtrainings so-
wie weitere Veranstaltungsflächen. Im 
Herbst 2020 beginnt der reguläre IHA-
Schulungsbetrieb in Stockstadt. 
 Bild: Adobe Stock/Robert Kneschke
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Online-Schulungen und Webinare von Emerson

Emerson bietet Kunden wäh-
rend der Pandemie kostenlose 
Online-Schulungen und Webi-
nare zu verschiedenen Themen 
an und schult auch die eigenen 
Mitarbeiter. „In den letzten Mo-
naten haben wir weltweit mehr 

als 7.000 Schulungen zu neuen 
Produkten und Lösungsansät-
zen sowie der persönlichen 
Weiterentwicklung durchge-
führt“, berichtet Hakan Erda-
mar, Group President, Discrete 
and Industrial, Emerson Auto-

mation Solutions. Vertragspart-
ner, Händler, Endanwender, Ge-
bäudetechnik-Teams, Ingenieu-
re und Erstausrüster haben in 
2021 kostenlos Zugriff auf die 
Lernplattform des Unterneh-
mens. Bild: Adobe Stock/ tippapatt

Exportrückgang  
im Krisenjahr 2020
Im Corona-Krisenjahr 2020 gingen die deutschen Exporte um zwölf 
Prozent zurück. China wird größter Exporteur von Maschinen. 

D
ie Corona-Krise hat in 2020 zu 

zweistelligen Exporteinbußen der 

deutschen Maschinen- und Anla-

genbauer geführt: Die Exporte lagen 12,0 

Prozent und die Importe 13,4 Prozent unter 

dem Wert von 2019, wie das Statistische 

Bundesamt anhand vorläufiger Zahlen mit-

geteilt hat. Der stärkste Rückgang fiel dabei 

auf das zweite Quartal. „Doch die Entwick-

lungen der letzten Monate des vergangenen 

Jahres machen Mut: Das Exportjahr 2021 

wird besser ausfallen und Zuwächse brin-

gen, auch wenn das Vorkrisenniveau noch 

nicht wieder erreicht wird“, betont VDMA-

Chefvolkswirt Ralph Wiechers. Die Aus-

fuhren in die Vereinigten Staaten, der Num-

mer Eins der Zielländer für Maschinenex-

porteure aus Deutschland, sanken um 

9,3 Prozent. Nach China, dem zweitgrößten 

Auslandsmarkt gingen Maschinen und An-

lagen im Wert von 18,1 Milliarden Euro 

(minus 3,6 Prozent). „Die wirtschaftliche 

Erholung in China setzte bereits im zweiten 

Quartal 2020 ein. Die positive Dynamik 

machte sich wenig später auch in den Auf-

tragsbüchern der Unternehmen bemerk-

bar“, berichtet der Chefvolkswirt des Ver-

bandes. „Maschinenexporte aus Deutsch-

land in die Volksrepublik konnten bereits im 

vierten Quartal 2020 um 7,2 Prozent zule-

gen und gehen mit Schwung ins neue Jahr.“ 

Die Stärke der chinesischen Wirtschaft 

macht sich allerdings nicht nur bei den Ex-

porten in das Land bemerkbar. Laut Zahlen 

des chinesischen Zolls betrug die Warenaus-

fuhr von Maschinen aus China insgesamt 

165 Milliarden Euro. „Zwar stehen noch 

Revisionen aus. Doch die Führung Deutsch-

lands als global größter Exporteur von Ma-

schinen und Anlagen dürfte verloren sein”, 

schlussfolgert Wiechers. Die Exporte in EU-

Länder lagen 15,2 Prozent unter Vorjahres-

niveau. Nicht alle Fachzweige waren glei-

chermaßen von dem Exportrückgang be-

troffen. Die Werkzeugmaschinenhersteller 

verbuchten ein Minus von 29,4 Prozent. 

Dagegen steigerte die Landtechnik die Ex-

porte um ein Prozent.  do ■ 

Für das Jahr 2021 erwartet der VDMA wieder 
Zuwächse beim Export. Bild: Adobe Stock/ mood-

board

Weiterbildung zum Hydraulik-Fachingenieur

Ein Berufsbild „Hydrauliker“, also die Be-
schreibung aller Tätigkeiten, die in der Aus-
bildung und bei der Ausübung eines spezi-
fischen Berufs ausgeführt werden, gibt es 
nicht. Hydrauliker wird man durch Zusatz-
qualifikation und durch „Learning by do-
ing“. Bei der Ingenieurausbildung ist Hyd-
raulik nicht in allen Hochschulen ein 
Schwerpunktthema. Diese Lücke schließt 
nun der Zertifikatslehrgang „Hydraulik-
Fachingenieur“, den die Internationale Hyd-
raulik Akademie in Zusammenarbeit mit 
dem Unternehmen Advanced Training 
Technologies entwickelt hat. Die Ausbil-
dung ist eine Kombination von Lehrveran-

staltungen, Praktika und Selbststudium, 
und ist in fünf Module aufgeteilt: Grundla-
gen der Hydraulik, Stationärhydraulik, Me-
chatronik, Mobilhydraulik und funktionale 
Sicherheit/Maschinenrichtlinien. „Deutsch-

lands Fluidtechnik hat seine herausragende 
Weltmarktposition dem technologischen 
Vorsprung hierzulande zu verdanken. Da-
mit das so bleibt, brauchen Unternehmen 
verstärkt Hydraulik-Ingenieure mit hoher 
Fachkompetenz“, argumentiert Ulrich Hiel-
scher, Gesellschafter der Internationalen 
Hydraulik Akademie (IHA) in Dresden. Das 
Unternehmen bietet seit vielen Jahren ein 
Weiterbildungsprogramm für operativ täti-
ge Hydraulikmitarbeiter an. Nähere Infor-
mationen zu dem Zertifikatslehrgang „Hyd-
raulik-Fachingenieur“ und zu den Zugangs-
voraussetzungen erhalten Interessenten 
bei der IHA.  Bild: IHA

Leserbriefe 

Zum Artikel „Schluss mit dieser 
Präsenz-Nostalgie!“ in fluid Markt 
2021 beziehungsweise auf fluid.de 
erreichten uns zwei Leserzuschrif-
ten, die wir hier auszugsweise ver-
öffentlichen: 

[...] I agree with you that the world 
will not go back, or should not go 
back to what it was before. Many 
meetings can and should be online. 
We will have to learn to make this 
new way of communications bet-
ter. But it will not replace the IFK 
and many other conferences, nor 
will it be a viable alternative for the 
Bauma or the Hannover Messe. 
Peter Achten, Breda (NL)

Ich habe heute „Fluid Markt“ vom 
Dezember 2020 aufgeschlagen und 
das zweite Mal bewusst ein Edito-
rial von Ihnen gelesen. Schon wie-
der war ich von Ihrer Art zu schrei-
ben überrascht. Direkt, stilvoll und 
modern! 
Ich finde Sie richtig erfrischend zu 
lesen, das hätte ich in einem so 
technisch ausgerichteten Blatt 
nicht erwartet! Bitte machen Sie 
unbedingt weiter so. [...]“ 
Christian Schnepf, Trossingen-Schura

Aus den Unternehmen

Sortiment und Raum erweitert

In 2020 baute Schmitter Hyd-
raulik eine neue Lagerhalle, was 
die räumlichen Kapazitäten um 
1900 m² vergrößerte, und erwei-
terte außerdem das Sortiment 
in den Bereichen Pneumatik, 
Ventiltechnik und Kupplungen. 
Das Unternehmen ist nun auch 
in der Proportionalhydraulik ak-
tiv. Bild: Schmitter Hydraulik

120 Jahre Fluidtechnik

Chicago Pneumatic feiert in die-
sem Jahr seinen 120. Geburts-
tag. Die Marke macht sich seit 
1901 unter anderem mit Druck-
luft- und Hydraulikwerkzeugen 
einen Namen. Künftig will der 
Hersteller Druckluftwerkzeuge 
intelligenter machen und zum 
Beispiel mit Smartphones ver-
knüpfen. Bild: Chicago Pneumatic

Verschraubungen just in time

Eaton hat sein Werk in Lohmar, 
das Rohrverschraubungen und 
Verbindungsstücke der Marke 
Walterscheid fertigt, umstruktu-
riert. Eine neue Rundtaktma-
schine und das Zuführsystem 
machen einen Großteil der In-
vestition aus. Damit ist das Werk 
besser für Just-in-time-Lieferun-
gen aufgestellt. Bild: Eaton

Zum Vorstand ernannt

Zum 1. Januar 2021 wurde Jiang 
Ye als Regionalvorstand APAC 
zum fünften Mitglied des Vor-
stands bei HAWE Hydraulik. Er 
ist seit 1999 im Unternehmen. 
Unter seiner Leitung entwickelte 
sich China zum wichtigsten Aus-
landsmarkt für die Firma und für 
deren chinesische Tochtergesell-
schaft. Bild: Hawe Hydraulik
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D
ie Erwartungen an die Hannover Messe 

waren dieses Jahr ziemlich niedrig ge-

steckt (auch hier in der Redaktion). Teil-

weise berichteten Firmen von Verzögerungen bei 

der Anmeldung; es war nicht ganz klar, wie alles 

ablaufen würde und wie man sich sinnvoll vorbe-

reitet. Kurzgefasst: Es war eine für die winterliche 

Pandemiezeit ganz typische, leicht frustrierende 

Situation. 

Aber als die Messe dann kam, war plötzlich alles 

anders: Auf den letzten Metern vor Beginn schnell-

ten die Teilnehmerzahlen nach oben. Die Stim-

mung bei den Fluidtechnik-Unterneh-

men während der Veranstaltung war 

optimistisch. Der VDMA korrigierte 

zum Messe-Start die Produktions-Pro-

gnosen für das laufende Jahr 2021 nach 

oben und berichtete später, im Mai von 

sich füllenden Auftragsbüchern. Und 

so scheint es im Nachhinein, als wäre 

ungefähr zum Zeitpunkt der Messe ein 

Wendepunkt erreicht worden. Als hätte eine Art 

industrielles Sonnwendfeuer stattgefunden, das 

den Wandel zwar nicht herbeiführt, aber markiert. 

Für die Fluidtechnik kam ein starkes Signal hinzu, 

als am ersten Messetag eine elektrohydraulische 

Komponente für den Einsatz an Bohrventilen auf 

dem Meeresboden mit dem Hermes Award ausge-

zeichnet wurde. Einerseits. Andererseits kam ich 

nicht umhin festzustellen, dass die Hydraulik als 

Technik an sich bei der Verleihung ein bisschen 

abgewatscht wurde, wie man in Bayern so sagt. Es 

war nämlich vom „weltweit ersten elektrischen 

Aktuator zur Ansteuerung von Prozess-Ventilen 

unter Wasser“ die Rede und davon, dass die Hyd-

raulikleitungen mit ihrem Risiko für Leckagen 

und Umweltverschmutzung nun der Vergangen-

heit angehören, was für die Ökosysteme in der 

Tiefsee natürlich ein großer Fortschritt ist. 

Im ersten Moment entstand der Eindruck, dass die 

Komponente komplett ohne Hydraulik auskommt. 

In Wirklichkeit ist sie aber eine Kombination aus 

Elektromechanik und Hydraulik, was sich auch 

auf der Webseite zum Award oder beim Hersteller 

nachlesen lässt: Der Aktuator hat seinen eigenen 

Fluidkreislauf, weswegen er – und das ist die wich-

tige Neuerung – keine Leitung zu irgendeinem 

hydraulischen Zentralaggregat benötigt, sondern 

nur ein Stromkabel und eine Datenleitung. 

Die Laudatio auf die Komponente war für mich als 

fluid-Redakteurin starker Tobak, und zwar nicht 

wegen dieser etwas missverständlichen 

Bezeichnung, sondern weil man die 

Schwächen der Hydraulik selten in 

dieser Heftigkeit um die Ohren gehau-

en bekommt. Das kann man schon als 

Warnschuss für Zulieferer und Anwen-

der sehen oder zumindest als Mah-

nung, sich mit den Risiken der Technik 

zu befassen und diese, wo es möglich 

ist, auszumerzen oder abzumildern. Die Auszeich-

nung zeigt ja zum Glück auch, dass es sich lohnt, 

diesen Weg zu gehen, und dass die Hydraulik eine 

zukunftsfähige Technologie ist, sofern sie richtig 

angewandt wird. 

Überhaupt war Nachhaltigkeit eines der wichtigen 

Themen auf der Messe und es ist dringend an der 

Zeit, sich stärker Gedanken zum Umwelt- und 

Klimaschutz in der Fluidtechnik zu machen, auch 

abseits von der Energieeffizienz. Zwar ist Effizienz 

ein wichtiger Baustein und im Zweifelsfall ein 

besseres Verkaufsargument als das Wohlbefinden 

irgendwelcher Tiefsee-Bewohner. Aber der Award 

zeigt, dass sich auch in anderen Bereichen Lorbee-

ren holen lassen. Mehr zur Messe finden Sie hier 

im Heft auf S. 14. Viel Spaß beim Lesen!

Editorial

Es geht bergauf!

Wer könnte dem Charme der 
Tiefsee-Anglerfische schon wi-
derstehen? Bild: Adobe Stock/ super-

joseph

Vor lauter Vernet-

zung sollte die 

Nachhaltigkeit 

nicht aus dem 

Blick geraten.

Dagmar Merger, 
verantwortliche Redakteurin, 
fluid 
redaktion@fluid.de

der
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sind. Dabei zeigt die Forschungsarbeit, welches Einspar-

potenzial sich auf diese Weise in verschiedenen Anwen-

dungen ergibt und beschreibt, wie sich diese Maßnah-

men realisieren lassen. Auf dieser Basis bewerten die 

Wissenschaftler mit einem branchenübergreifenden 

Punktesystem, wie groß der Effekt der Maßnahmen für 

die Umwelt ist: Eine Maßnahme ist dann von besonderer 

Bedeutung, wenn sie Maschinen sparsamer macht, die 

sich auszeichnen durch:
 ■ große installierte Leistung,
 ■ lange Betriebszeiten,
 ■ große vorhandene Stückzahlen in der Industrie. 

Warum verschwendet die Industrie Energie?
Besonders relevant sind in der Kategorie der mobilen 

Maschinen die Lader und Bagger. Wenn man genau 

hinsieht, lässt die Studie hier politischen Handlungsbe-

darf erkennen: Denn Radlader und Kettenbagger ver-

bringen rund 30 Prozent ihrer Zeit im Leerlauf. Würde 

man diese Leerlaufzeiten über eine Start-Stopp-Automa-

tik eliminieren, wäre für das Klima viel gewonnen. Aber 

das Interesse halte sich in Grenzen, erklärt Tobias Rader-

macher von der TU Dresden, einer der Autoren der 

Studie. Denn es würden die Anreize fehlen: Viele der 

Bagger und Lader sind Mietfahrzeuge, die auf einen 

günstigen Anschaffungspreis (und damit Mietstunden-

preis) getrimmt sind. Auch die Bediener hätten keinen 

Vorteil davon, ihre Gewohnheiten zu ändern. Dabei 

könnten kleine Dinge wie beispielsweise Trennung der 

Klimatisierung der Kabine vom Dieselmotorbetrieb aus-

schlaggebend für die Abschaltung des Motors im Still-

stand sein. Dieses Dilemma kann durch politische 

Maßnahmen gelöst werden. 

Wegen ihrer großen Wirkung hervorzuheben ist der 

Einsatz von Verdrängersteuerungen als Ersatz ventilge-

steuerter Architekturen: Im Ziehkissen bei Tiefziehpres-

sen können so Energieeinsparungen von bis zu 40 Pro-

zent erzielt werden. Weitere Maßnahmen mit großer 

Wirkung sind zustandsorientierte Wartungskonzepte 

(Schläuche, Filter und so weiter). 

Die Autoren der Studie beachten auch, ob es tech-

nische Gründe gibt, die gegen die Umsetzung einer 

Maßnahme sprechen. Beispielsweise bei Förderanlagen 

hätten Antriebe mit mechanischem Getriebe die beste 

Energieeffizienz. Aber Antriebe müssen dort auch lange 

Lebensdauer, hohe Robustheit und teilweise auch gerin-

ges Gewicht aufweisen. Für Bandantriebe sind elektro-

mechanische Antriebe sehr gut geeignet. Sobald das 

Gewicht reduziert werden muss oder Überlast ein The-

ma ist, setzen die Unternehmen Hydraulik ein. Energie 

ist hier kein entscheidender Faktor, deshalb bewerten die 

Autoren der Studie das Energiesparpotenzial für diesen 

Fall als untergeordnet. Auch in anderen Anwendungsbe-

reichen ist die Energieeffizienz ein untergeordneter 

Faktor, beispielsweise zugunsten der Beherrschbarkeit 

der Technologie. 

So wird Pneumatik effizienter
Den größten Effekt hätte laut der Studie der Support bei 

der energieeffizienten Systemauswahl in der Pneumatik. 

Hier sind die Komponentenhersteller und Beratungsfir-

men gefragt! 

Um zu entscheiden, ob Pneumatik oder Elektrome-

chanik sinnvoller ist, empfehlen die Studienautoren, sich 

unternehmensspezifisch die „Total Cost of Ownership“ 

oder die „Overall Lifecycle Costs“ zu berechnen. Sie 

führen eine ganze Reihe von Untersuchungen auf, die 

für bestimmte Fälle beide Versionen beleuchten. Drei 

Fehler identifizieren die Autoren bei der energieeffizien-

ten Anwendung pneumatischer Antriebe: 
 ■ Unternehmen vernachlässigen die Frage nach Ener-

gieeffizienz und analysieren nur selten die Mehrkosten, 

die deshalb entstehen.
 ■ Viele Antriebssysteme sind darauf optimiert, in der 

Anschaffung wenig zu kosten, dabei sind die Energie-

kosten oft viel wichtiger.
 ■ Maßgeblich für die CO

2
-Bilanz ist die Lebensdauer, 

nicht die Amortisationszeit.

Bei der Druckluftbereitstellung sehen die Wissen-

schaftler ein Einsparpotenzial von 20 bis 35 Prozent, was 

für Deutschland einer jährlichen Ersparnis von etwa 1,3 

bis 2,3 Megatonnen Kohlendioxid entspricht. Der größte 

Batzen ist dabei die regelmäßige Beseitigung von Druck-

luftleckagen. Einfach und schnell umzusetzen können 

Maßnahmen wie Netzdruckabsenkung sowie die Ver-

meidung unnötiger Druckverluste sein.   ■

Dagmar Merger, Redaktion

Auf einen Blick

Eine neue Metastudie zeigt, wo bei stationären und mobilen 

Maschinen Energie eingespart werden kann. Die Studie ordnet 

auch ein, wie groß die Wirkung einer Maßnahme über die ein-

zelne Maschine hinaus ist. Die Autoren beleuchten steuerungs- 

und regelungstechnische Änderungen, die Erneuerung beste-

hender Technik und den Einsatz einer anderen Antriebstechnik 

als mögliche Maßnahmen. Der Bericht ist voraussichtlich Ende 

des ersten Quartals 2021 über die UBA-Webseite verfügbar.

Dresdner und Stutt-
garter Wissenschaft-
ler werteten Stu-
dien, Umfragen,  
Statistiken und  
andere Literatur 
zum Thema aus.  
Bild: Adobe Stock/ hiro

Studie zu Antriebstechnologie

Wie Maschinen wirklich  
sparsamer werden
Eine neue Metastudie weist große Einsparpotenziale beim Energiebedarf stationärer 
und mobiler Maschinen aus. Vor dem Hintergrund der Diskussion um Energiekosten 
und CO

2
-Bepreisungen bewerten die Autoren anwendungsspezifische Maßnahmen. 

W
o ist es technisch und energetisch möglich, 

aber auch wirtschaftlich sinnvoll, fluidtech-

nische Antriebe durch elektromechanische 

Antriebe zu ersetzen? Diese Frage muss für jede Anwen-

dung separat beantwortet werden. Eine fundierte Daten-

grundlage liefert eine neue Studie, die von Wissenschaft-

lern der Technischen Universität Dresden und der Uni-

versität Stuttgart erstellt wurde. Etwa 14 Monate Arbeit 

stecken in dem 140-seitigen Bericht. Das Umweltbun-

desamt wird ihn voraussichtlich Ende des ersten Quar-

tals 2021 veröffentlichen. Der fluid-Redaktion liegt die 

Vorabversion vor. Es handelt sich um eine Meta-Studie, 

also eine Auswertung vorhandener Statistiken, For-

schungsarbeiten und Befragungen. Es ist die erste For-

schungsarbeit, die der Frage nach dem Gesamtenergie-

bedarf der Fluidtechnik in Deutschland nachgeht und 

die Emissionen fluidtechnischer Antriebssysteme ein-

ordnet. Die Studie bewertet auch die möglichen Maß-

nahmen zur Energieeinsparung – mit teils überraschen-

den Ergebnissen.

Die Wissenschaftler legen als Maßstab den Ausstoß 

von CO
2
 (Kohlendioxid) zugrunde, der sich aus dem 

Bedarf an Primärenergie berechnen lässt. Sie analysie-

ren, in welchen Branchen in Deutschland fluidtech- 

nische Antriebe eingesetzt werden und wie viel Energie 

sie dabei verbrauchen. Zu diesem Thema stehen nur 

wenige Daten zur Verfügung. Die Forscher hatten aller-

dings Unterstützung: Bosch Rexroth, Festo, Liebherr, 

Panolin und der VDMA stellten ihre Expertise zur Ver-

fügung. Demnach verursachen 
 ■ die mobilen Arbeitsmaschinen rund 19,1 Millionen 

Tonnen CO
2
, 

 ■ die Druckluft etwa acht Millionen Tonnen (davon 

entfallen etwa 1,6 Millionen Tonnen auf Pneumatik),  
 ■ die Stationärhydraulik etwa vier Millionen Tonnen. 

Zum Vergleich: Die Stadt Berlin meldete für das Jahr 

2019 einen Ausstoß von 17,2 Millionen Tonnen CO
2
, 

was in etwa den mobilen Arbeitsmaschinen in Deutsch-

land entspricht. Maßnahmen, den Energiebedarf einer 

Maschine oder Anlage zu verringern, wurden in drei 

Kategorien untersucht:
 ■ Steuerungs- und regelungstechnische Maßnahmen
 ■ Erneuerung der bestehenden Technologie (Upgrade)
 ■ Einsatz einer anderen Antriebstechnik (Substitution)

Die Studie fasst die vorhandene Literatur zu Maßnah-

men aus jeder der drei Gruppen zusammen. Einbezogen 

wurden Veröffentlichungen der letzten 20 Jahre, die 

mindestens schon als Demonstrator im Betrieb erprobt 

Zur Studie 

 ■ Autoren: Tobias Radermacher 
und Marcel Merx (Institut für Me-
chatronischen Maschinenbau, 
Technische Universität Dresden) 
sowie Manuel Unger (Institut für 
Energiewirtschaft und Rationelle 
Energieanwendung, Universität 
Stuttgart)

 ■ Auftraggeber: Bundesministe- 
rium für Umwelt, Naturschutz und 
nukleare Sicherheit (Umweltbun-
desamt)

 ■ Veröffentlichung: voraussichtlich 
Ende Q1/2021 auf: http://www.uba.
de/Publikationen 

Bei den mobilen 
Maschinen macht 
sich ein hoher 
Energiebedarf im 
Kraftstoffver-
brauch bemerkbar. 
Bild: Adobe Stock/ Fo-

toAndalucia
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Bei dem neuen Rohrumformsystem fällt 

diese Konturfalte besonders gering aus: 

„Umfassende Analysen im Labor zur Prü-

fung der technischen Sauberkeit nach VDA 

Band 19 haben gezeigt, dass der im Ver-

gleich zu anderen Anbietern deutlich gerin-

ger ausgeprägte Stauchsack der HF-Form 

die Reinigung ungemein erleichtert, da sich 

im Rohr weniger Fremdkörper ansammeln 

können“, berichtet Burchards. 

Der kleine Stauchsack und die geringen 

Spaltmaße verbessern zudem das Strö-

mungsverhalten im Rohr, wodurch Druck- 

und Leistungsverluste durch Verwirbelun-

gen vermieden werden.

Mehr Schutz vor Leckagen
Mit drei redundant ausgelegten Dichtzonen 

bietet das Verbindungssystem langfristigen 

Schutz vor Leckagen: Neben einer Elasto-

mer-Dichtung in Form eines O-Rings sor-

gen zwei metallische Dichtflächen für hohe 

Sicherheit. Selbst ein versehentliches Ver-

gessen des O-Rings beeinträchtigt die Dicht-

heit nicht. 

Akkreditierte Prüflabore haben Funktion 

und Zuverlässigkeit der Verbindung in zahl-

reichen Tests überprüft und bescheinigt, 

wobei die normativ vorgegebenen Mindest-

anforderungen laut Hersteller deutlich über-

troffen wurden. 

Im Gegensatz zu manch anderer Lösung 

am Markt erfordert das Plus an Sicherheit 

keine kostspieligen Sonderfunktionsteile 

wie beispielsweise spezielle Montagemut-

tern oder Sonderdichtungen. Eingesetzt 

werden bei diesem System Standardteile wie 

eine genormte Überwurfmutter und ge-

normte O-Ringe. 

Viele Varianten verfügbar
Die HF-Form wird zukünftig ohne Ein-

schränkungen für schwere und leichte 

Baugrößen zur Verfügung stehen. Neben 

Stahlrohren der DIN EN 10305-4 in den 

Qualitäten E235+N und E355+N (ST37.4 

und ST52,4), verzinkt oder schwarz, lassen 

sich auch Edelstahlrohre umformen. 

Auch bei der weiteren Verarbeitung gibt 

es praktisch keine Grenzen: Im Vergleich zu 

anderen Umformlösungen arbeitet das Sys-

tem mit einer sehr kurzen Einspannlänge. 

Dadurch kann bereits kurz nach der Umfor-

mung das Rohr gebogen werden. Zum Jah-

reswechsel 2020/2021 werden ausgewählte 

Nennweiten zur Verfügung stehen – das 

Portfolio im Bereich Umformung wird zu-

dem kontinuierlich ausgebaut. do■

 Quelle: Hansa-Flex

Auf einen Blick

Die wichtigsten Merkmale des  

Verbindungssystems sind: 

 ■ Beschleunigte Montage durch  
Verzicht auf Schneidring

 ■ Vereinfachte Reinigung durch geringen 
Stauchsack

 ■ Optimiertes Strömungsverhalten
 ■ Verzicht auf Sonderfunktionsteile
 ■ Zertifizierte Sicherheit mit drei  

Dichtzonen und integrierten  
Übermontageschutz

 ■ Durchgehende Komptabilität mit dem 
Hansa-Flex-Sortiment durch eigene  
Fertigung

 ■ Keine konstruktiven Änderungen  
in der Planung erforderlich

Verbindungstechnik

Rohre verbinden ohne 
Schneidring
Der Fluidspezialist Hansa-Flex stellt mit HF-Form ein eigenes Rohrumformsystem vor. 
Die in Eigenregie entwickelte Technik ermöglicht es, Rohre dauerhaft und sicher zu ver-
binden ohne den Einsatz von Schneidringen oder Sonderfunktionsteilen. Das montage-
freundliche System ist einfach zu reinigen und zeigt gutes Strömungsverhalten. 

D
ie Entwicklung des Verbindungssystems HF-

Form ist für Hansa-Flex als Systemanbieter in 

der Fluidtechnologie ein wichtiger Schritt. Ent-

wicklungsleiter Florian Burchards kündigt an: „Wir 

werden damit in der Lage sein, unseren Kunden alle 

Komponenten von umgeformten und gebogenen Roh-

ren über Gegenstücke bis zu Montagematerial aus einer 

Hand zu bieten.“ 

Rohrumformsysteme vereinfachen die Montage von 

Rohrleitungen. Dabei wird das Rohr so umgeformt, dass 

am Ende eine Anschlusskontur entsteht, die es erlaubt 

das Rohr mit einer Überwurfmutter einfach mit einem 

weiteren Rohr zu verschrauben. Der zeitaufwändige und 

potenziell fehleranfällige Montageschritt für das Anbrin-

gen eines Schneidrings entfällt. 

Unternehmen sparen durch solche Systeme Zeit bei 

der Montage. Bei dem jetzt vorgestellten System erhöht 

sich außerdem die Prozesssicherheit, da es über einen 

integrierten Übermontageschutz verfügt. Sein Einsatz 

erfordert keine konstruktiven Änderungen bei der Pla-

nung von Rohrleitungen, Maschinen und Anlagen.

So erleichtert  das System die Reinigung
Bei der Umformung von Rohren entsteht konstruktions-

bedingt im Rohrinneren eine Konturfalte, die Stauchsack 

genannt wird. 

Die Rohrleitung wird im Massivumformungsverfahren mit einem Stempel in eine vorgegebene Kontur gepresst. Dieses Stauchverfahren  
wird angewendet, wenn Anforderungen an die statische und dynamische Belastbarkeit bei gleichzeitig hoher Sicherheit und Zuverlässigkeit  
gefordert sind. Bild: Hansa-Flex

„Wir werden da-

mit in der Lage 

sein, unseren 

Kunden alle Kom-

ponenten von 

umgeformten 

und gebogenen 

Rohren über Ge-

genstücke bis zu 

Montagematerial 

aus einer Hand 

zu bieten.“

Florian Burchards,
Entwicklungsleiter, 
Hansa-Flex

Die durch Umfor-
mung ausgebildete 
Anschlusskontur am 
Rohrende entspricht 
den gängigen Anfor-
derungen. Die sys-
tembedingt im Inne-
ren entstehende 
Stauchsackkontur 
wird dabei geringge-
halten. Bild: Hansa-

Flex

Alle Tests der Verbin-
dungstechnik erfolg-
ten im akkreditier-
ten Prüflabor der In-
ternationalen Hyd-
raulik Akademie 
(IHA). Bild: Hansa-Flex
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Thermogeformte Schutzkappen und -stopfen

Verbindungstechnik

Inner front page, incl. story

Book the first page of our specials and showcase your product in a prominent position! 
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Centerfold

fluid’s centerfold offers you an aesthetic, striking option to attract maximum attention 
from fluid readers. The thicker paper, which is the same grammage as the cover pages, 
guarantees that readers will see your advertisement when flicking through their issue. 

A very special form of advertising that ensures your com-
pany will attract the focus of your target audience. Before 
readers have even opened their issue, the sleeve page 
grabs their attention, inviting them to open the sleeve 
to take a look. It opens outwards, opposite to the rest of 
the issue, and offers two A4 pages for you to convey your 
message. Whether you want to use this space for adver-
tising or editorial content is entirely up to you.
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UNSERE MESSENEUHEITEN:

Busfähige Positionsanzeigen:
- überwachte Formatverstellung

- Anzeige von Soll- und Istwert

Optische Distanzsensoren:
- berührungsloses Messsystem von 20 …5000 mm

- absolutes Messsystem

- optische Messung auf  verschiedenen Materialien

Ultra-kompakte EtherNet/Feldbus Stellantriebe 

AG25 und AG26:
- DriveLine Stellantriebe sichern eine effiziente und 

 präzise Positionierung

Hubmessung für Hydraulikzylinder

Seilzuggeber SGH:
- integriertes absolutes Messsystem

- kein Bohren des Kolbens notwendig

- auch für Teleskopzylinder

Magnetsensor MSA111C-DQ:
- Safety SIL2

- Absoluter Linearsensor

Bleiben Sie immer auf dem neusten Stand! Folgen Sie uns unter „SIKO-global“
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www.siko-global.com

sie uns auf der 

DRIVES 2015

4A, Stand 300

Jetzt Produktvideo ansehen 

http://bit.ly/1VjQxydabsolute Erfassung des Zylinderhubs

kein Bohren des Kolbens notwendig

 hohe Schock- und Vibrationsfestigkeit
 auch für Teleskopzylinder einsetzbar

SGH10 - einfach revolutionär!

Weitere Info: 

www.siko-global.com/SGH10

Präsentation während der

Bauma 2016

in Halle A3, Stand 309

IP69K

Hubmessung in Hydraulikzylindern - Kolbenbohren ade!

SIKO GmbH, Tel. +49 7661 394-0, www.siko-global.com

Exclusive price

€6,300

  /  
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Bilder: Miele, Imago
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Qui ducia coriberionem qui tessimodi utempor rup-

taque cone pelecturio. Ehendus eum facerci tiasper 

iandiore dolupta tendesequati dolupid mil magnis aut 

expedisquias que veles eum accus adias ea doluptis 

modis qui inulloressi sed mostio etus molupti con et 

del modignihit la venisincto beaquod itisqua tibust, sus 

aliquam atassunt.

Rovitempe alit es aliciis repudit, aut quissedis quae 

et ut as eos quature peliquis eturerum rem a voloreictis 

ilicim sed minusti offi  cit fugiam doluptatio dolorro 
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Interview mit Wolfgang Losert, Geschäftsführer von Eolotec

03_tt_st_longware Head
03_tt_vr Urero odit lam delenim il erostrud magnim niam vullamconse mod tat. Ute magnis dignim 
Urero odit lam delenim il erostrud magnim niam tat. Ute diam vendip eriliquis at. Urero odit lam dele-
nim il erostrud tat. Ute diam vendip eriliquis at.

02_gt_bd_ft Enissis ex eumsandigna faci tincillaore conum 
quat la feum num iriure dignim dolorem numsan ex et nos 
nulput loboreet utpate et luptat.
02_gt_bd_e0 esendit ute conse molor at. Ut nulla consenis dolor-

ti smolore te feui tet veniamc onsequa mconsequat luptat. Lobor-

tie doloreros num zzril iuscilla facil ut wissi blamcon vullam, 

consed tat, sum elit nullaor summy non henibh enisi elis et, quat 

nulput ullaoreet lute doluptat. Agna commod min henit, quis do-

lobore core etueraessim del utem velismod et praestrud tisi.

02_gt_bd_ft Enissis ex eumsandigna faci tincillaore conum 
quat la feum num iriure dignim dolorem numsan ex et nos 
nulput loboreet utpate et luptat.
02_gt_bd_e0 esendit ute conse molor at. Ut nulla consenis dolor-

ti smolore te feui tet veniamc onsequa mconsequat luptat. Lobor-

tie doloreros num zzril iuscilla facil ut wissi blamcon vullam, 

consed tat, sum elit nullaor summy non henibh enisi elis et, quat 

nulput ullaoreet lute doluptat. Agna commod min henit, quis do-

lobore core etueraessim del utem velismod et praestrud tisi.

02_gt_bd_ft Enissis ex eumsandigna faci tincillaore conum 
quat la feum num iriure dignim dolorem numsan ex et nos 
nulput loboreet utpate et luptat.
02_gt_bd_e0 esendit ute conse molor at. Ut nulla consenis dolor-

ti smolore te feui tet veniamc onsequa mconsequat luptat. Lobor-

tie doloreros num zzril iuscilla facil ut wissi blamcon vullam, 

consed tat, sum elit nullaor summy non henibh enisi elis et, quat 

nulput ullaoreet lute doluptat. Agna commod min henit, quis do-

lobore core etueraessim del utem velismod et praestrud tisi.

02_gt_bd_ft Enissis ex eumsandigna faci tincillaore conum 
quat la feum num iriure dignim dolorem numsan ex et nos 
nulput loboreet utpate et luptat.
02_gt_bd_e0 esendit ute conse molor at. Ut nulla consenis dolor-

ti smolore te feui tet veniamc onsequa mconsequat luptat. Lobor-

tie doloreros num zzril iuscilla facil ut wissi blamcon vullam, 

consed tat, sum elit nullaor summy non henibh enisi elis et, quat 

nulput ullaoreet lute doluptat. Agna commod min henit, quis do-

lobore core etueraessim del utem velismod et praestrud tisi.

02_gt_bd_ft Enissis ex eumsandigna faci tincillaore conum 
quat la feum num iriure dignim dolorem numsan ex et nos 
nulput loboreet utpate et luptat.
02_gt_bd_e0 esendit ute conse molor at. 
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ke NEXT 
Crossmedia  
Zusätzliche Informationen 
wie ein Video
und weiterführende Links 
fi nden Sie unter 
www.konstruktion.de/
XXXXX
Oder Sie nutzen den nebenstehen-
den QR-Code mit Ihrem 
internetfähigen Handy. Einfach 
abfotografi eren und lossurfen. 
Infos zur Nutzung des QR-Codes 
fi nden Sie unter www.
konstruktion.de/qrcode

01_gt_bu_st conse magnit 
lorero dunt nullandrero 
consenisi.Exeros do corperostin 
esequamconum estrud del exeros 
dunt accum velit augiatue

01_gt_bu_st conse magnit lorero dunt 
nullandrero consenisi.Exeros do corperos-
tin esequamconum estrud del exeros 
dunt accum velit augiatue
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Kompakt und punktgenau
Auch die Sensorik entwickelt sich ständig weiter. Eine neue Generation von Geräten mit Lichtlaufzeitmes-

sung schickt sich an, die klassischen Einweg- und Refl exlichtschranken zu ersetzen.

Zuverlässige Hintergrundausblendung und farbunabhängige Erken-

nung bei zentimetergenauer Schaltpunkteinstellung zeichnen die bei-

den neuen optischen Sensoren O5D und OID von ifm Electronic aus. 

Auch glänzende Oberfl ächen wie zum Beispiel Edelstahl detektieren die 

Geräte der PMDLine-Serie mühelos. Große Tastweite, präzise Hinter-

grundausblendung, sichtbares Rotlicht und eine hohe Funktionsreserve 

vereint diese Neuentwicklung mit PMD-Technik (Photo-Misch-Detektor) 

zusammen in einem Gerät. Damit sind die Geräte eine intelligente Alter-

native zu bisherigen Standardsensoren, zumal sie mit diesen preislich 

auf dem gleichen Niveau liegen. Ein weiterer Vorteil ist die einfache Be-

dienung und zentimetergenaue Schaltpunkteinstellung über Plus-Mi-

nus-Tasten und Display beim O5D oder mittels Dreh am Stellring (Easy-

Turn) beim OID. Glänzende, matte, dunkle oder helle Objekte gleich 

welcher Farbe – OID und O5D bieten immer eine zuverlässige Ausblen-

dung des Hintergrundes. Der beliebige Einfallswinkel gestattet fl exible 

Einbaupositionen und vereinfacht som

CENTERFOLD

LOGO ifm electronic gmbh 
Friedrichstr. 145128 EssenTelefon  02 01 / 24 22-0

Telefax  02 01 / 24 22-1200

E-Mail  info@ifm.com

flu_centerfold.indd   2-5

Exclusive price

€7,600

Your company or product will be exclusively promoted on 
the front cover, with an article composed by our Editorial 
team inside. The front cover is designed by our Editorial 
team. See “Expert panel”, page 16

Exclusive price

€3,800

Special 
placements

Exclusive price

€3,650
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Magazine format  210 mm width x 297 mm height
Print space  178 mm width x 257 mm height 

4 columns @ 41 mm width
For bleed ads, important aspects (text, logos, etc.) must be placed with at least 5mm 
clearance to the trim and the spread.

Printing and binding process
Cover and content in web offset (ISO 12647-2) 
Adhesive binding / staple binding

Profiles Content: PSO LWC Improved (ECI) 
 Cover: ISO Coated v2 300% 
 Download profiles for free:  
 http://www.eci.org/de/downloads

Data formats: Provide data as PDF/X-1a (2001 or 2003), images at least 300 dpi resolu-
tion, line scans (e.g. texts, graphics) at least 800 dpi. Attachment in original format plus 
3 mm trim and crop marks.

Data archiving 
 Data is archived; identical re-runs of content are therefore usually possible. However, no 
guarantee is provided for this data.

Warranty: 
1. No guarantee is issued that ads will be included in specific numbers or in specific 
issues or at specific locations in an issue. 

2. The publisher guarantees the flawless printed reproduction of ads on print paper. This 
requires suitable printing templates to be supplied by the customer (cf. information in 
price list). 

 3. Color ads: If the customer sends digital masters for color advertisements, the customer 
must also supply a color proof. If this is not supplied, the customer will not be entitled to 
make any compensation claims for color deviations. 

 4. In the event of obvious defects, the customer must raise a complaint no later than two 
weeks after receipt of the invoice. In the event of non-obvious defects, the customer must 
raise a complaint no later than one year after the release of the publication in question. In the 
event of improper printing of an advertisement despite flawless master copies being supplied 
on time and a complaint being raised promptly, the customer may demand that a flawless 
replacement advertisement be printed (cure). The claim to a cure is excluded if it would entail 
disproportionate costs for the publisher. If the publisher allows a reasonable period of time 
set to perform the cure to lapse away, the customer has the right to withdraw from the con-
tract or claim for a price reduction proportionate to the level to which the purpose of the 
advertisement was impaired. Claims under guarantee asserted by business customers shall 
lapse within 12 months after publication of the advertisement or supplement in question. 

 5. If any defects are not immediately identifiable in the print documents and only become 
clear upon printing, the customer shall not be entitled to asset any claims for unsatisfacto-
ry printing. 

6. If the customer ignores the publisher’s recommendations regarding the creation and 
transfer of digital print documents, the customer shall not be entitled to assert any claims 
for defective publication of advertisements. 

 7. The customer is liable for ensuring that the files they supply are free from computer 
viruses. The publisher is entitled to delete files infected with computer viruses without this 
giving rise to any claims on the part of the customer. The publisher also reserves the right 
to assert claims for compensation if computer viruses cause further damage to the pub-
lisher. 

 8. In relation to materials provided by the customer (bound inserts, supplements, etc.), the 
publisher assumes no liability for the accuracy of the quantity or quality of materials desig-
nated as having been delivered.

Contact/data transfer: 
 Media Administration: 
Veronika Stockmayr 
Telefon 08191/125-338 
veronika.stockmayr@mi-connect.de

Technical details
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“Der liefert das”
The fluid product  

and company directory

Example entries and calculations:The fluid product and company directory
➔  Free choice of section

➔  Free publication in the directory of manufacturers on www.fluid.de 
(Package 1; see Directory of manufacturers)

➔  Changes can be made monthly (subject to typesetting costs)

Duration:  At least 1 year

Billing:  Every six months (June and December)

Prices*: 
mm price per year €24.30  
Color logo per year €250.00

Publication frequency:  In every issue of fluid fluid   
(incl. fluidtechnik and fluid Markt)

Notice period:  You must cancel publication of your entry by 
May 15 or Nov 15. If notice is not given by 
this date, your entry will be published for a 
further 6 months.

For queries, please contact:  Gabi Claus 
Telephone +49 (0)81 91/1 25-319 
Fax +49 (0)81 91/1 25-4 83 
Email gabi.claus@mi-connect.de

Adresseintrag mit 
Ihrem Firmenlogo

Dichtungen/Führungen

BUSAK + SHAMBAN GMBH & CO
Handwerkstraße 5-7
70565 Stuttgart
Tel. (07 11) 78 64-0
Fax (07 11) 7 80 31 71-72
http://www.busakshamban.com
busak.shamban@t-online.de

The example ads are not  
displayed in actual size. 
Reduction ratio: 65%.

Premium online entry

mm price: €24.30 
Address + logo: 23 mm height 
Total: €558.90 
(per section, per year)

mm price: €24.30 
Address + logo: 36 mm height 
Total: €874.80 
(per section, per year)
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Target audience:  Design engineers, developers, business executives, CTOs,  
  production managers, operations managers, buyers

18 
19

Advertising material supplied via DCM (Google Campaign Manager):  
Please supply URL of creative agency relaying material here. 

Provision of data:   6 working days before campaign starts, by email 
  to veronika.stockmayr@mi-connect.de

Note for supply of mobile advertising materials:  
With every booking, please supply a 
Medium Rectangle 300x250.

Access control: For up-to-date data, see:  

  http://ausweisung.ivw-online.de/

Reporting:   We can provide ad impression and ad 
clicks analysis if requested. 

Usage data: Page Impressions: 50.007 
   Visits: 28.798 

(Source: www.ivw.de, March 2022)

Place your adverts where your target audience surfs online!

Brief description:  fluid.de – The digital platform for design engineers, 
developers, business executives, CTOs, production managers, operations 
managers and buyers. Online as in print, our journalists apply their ex-
pertise and many years of experience to guide users through the world 
of fluid power technology – with all the latest info, of course.

fluid.de informs, inspires, advises and offers concrete support on numer-
ous technical issues. Users can enjoy entertaining image galleries and 
videos and draw on useful tools such as a collection of formulas, the re-
sults of monthly surveys, a knowledge base and the directory of manu-
facturers, which all offer practical, tangible benefits. We see ourselves as 
a mouthpiece for the industry; sharing a fascination for fluid power tech-
nology, we convey our passion for the wide range of wonderful applica-
tions.

fluid.de – the portal for hydraulics, compressed-air technology and 
mechatronics is constantly growing – and the pageview figures for such 
a specific target audience speak for themselves.

RoS = Run of site, placement in the entire online offering / Post = article / Listing = category  

Book the whole program with us – please talk to us about a deal.

Advertising material Placement Device Format (in pixels) Price / CPM

Billboard RoS under Header
Desktop,  

tablet
940x250 € 210.00

Halfpage RoS (sticky) Desktop 300x600 € 230.00

Skyscraper right RoS (sticky) Desktop 160x600 € 140.00

Wallpaper RoS Desktop 728x90 + 160x600 € 260.00

Skyscraper left  
Premium

RoS Desktop 160x600 € 99.00

Skyscraper left 
Basic

RoS Desktop 160x600 € 80.00

Leaderboard  
Premium

Post, 
under teaser image

Desktop, 
tablet

728x90 € 230.00

Leaderboard  
Basic

Post, after 1st text 
block, or end of post

Desktop, 
tablet

728x90 € 175.00

Medium Rectangle RoS
Desktop 

mobile/tablet
300x250 € 190.00

Baseboard ad RoS (sticky) Desktop 960x90 € 105.00

Exclusive survey / 
Product of the week

Your individual survey on the fluid.de homepage or Your product showcased exclu-
sively on the fluid.de homepage with approx. 3,500 characters of text and up to 
two product or corporate images; incl. one-time inclusion in our newsletter

€ 975.00 
per week

Website
Porträt
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Price list 
Lead generation /  

Digital content formats

Webinar Whitepaper

Get your webinar integrated and advertised on our portal page

What's included:
■    Advice from our content experts on identifying the right topic
■    Technical organization and implementation
■    Moderation by our editorial team
■     Creation of a landing page on our portal, including the option to sign 

up
■    Weekly deliveries of addresses within the agreed term

Marketing: 
■    1 x article teaser on the landing page or a heading page (one week)
■    2 x traffic feed via integration in editorial newsletter
■    2 x reach extension with a social media boost

EUR 9,900

Get your white paper integrated and advertised on our portal page

What's included:
■    Editorial service: preliminary quality check by our content experts
■    Creation of a landing page on our portal
■    Weekly deliveries of download addresses within the agreed term 

(eight weeks)

Marketing: 
■   Bespoke marketing campaign using pull and push mechanisms

CPL from EUR 150 depending on target group /  
Minimum order volume EUR 5,000 

We need certain information from you so that we can provide you with your target 
group in line with your requirements. You can find more precise details here: 
https://t1p.de/Leadgenerierung-Whitepaper

You can find further information on our “integrated marketing services” such as SEO, lead generation, pillar pages, or opinion leadership at https://www.mi-connect.de/services.
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Content placement Editorial service

Price list 
Lead generation /  

Digital content formats

You can find further information on our “integrated marketing services” such as SEO, lead generation, pillar pages, or opinion leadership at https://www.mi-connect.de/services.

Content placement consists of a fully fledged, tagged article published 
on our portal page under your chosen heading.

■  Review by our content experts (preliminary quality check)

■   Placement of the article under your chosen heading

■   Archiving on the portal page: one year after publication

■   Reporting after total term (four weeks)

Marketing: 

■    1 x article teaser on the landing page or a heading page (one week)

■    1 x traffic feed via integration in editorial newsletter

EUR 4,060

Do you have a topic that you’d like to place on our portal but 
nobody in house to do it for you?  
Not a problem!

Our content experts will discuss the topic with you, prepare the 
content placement, and edit it in line with our internal style guide and 
target group criteria (editorial “look and feel”).

Price on request
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Native Content ad Native Video ad

Price list 
Lead generation /  

Digital content formats

You can find further information on our “integrated marketing services” such as SEO, lead generation, pillar pages, or opinion leadership at https://www.mi-connect.de/services.

Banner ads on a website are similar in form and design to our own arti-
cles on the website in terms of the combination of images and copy and 
are thus less noticeable as advertising.  

■    They can be placed in Medium Rectangle, Leaderboard Premium and 
Leaderboard Basic banner ad spaces. 

■    Leaderboard format: Image (1200 x 800 pixels), headline (approx. 45 
characters), body copy (approx. 100 characters), call to action (approx. 
20 characters). 
The “character limits” can vary depending on the location of the ad.

■    File format (image):  png, jpg, gif (also animated), HTML5 

■    File size (image): 200 KB 

■    Devices: Desktops, tablets, mobiles 

CMP € 175

In-banner video ads on a website are similar in form and design to our 
own articles on the website in terms of the combination of video and 
copy and are thus less noticeable as advertising.  

■    They can be placed in the Leaderboard Premium banner ad space. 

■    Format: Video (940 x 250 pixels); headline (approx. 55 characters), no 
body copy, call to action (approx. 20 characters).

■    Length of video: max. 59 sec. 

■    File format: .mp4 
Only physical videos are allowed, no links to third-party providers, etc.   

■    File size: max. 29 MB 

■    Devices: Desktops, tablets, mobiles 

CMP € 175
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The fluid newsletter

Name:  fluid Insider + fluid Exklusiv

Brief description:  Every week, our Editorial team delivers the latest industry news and highlights to design 
engineers, developers, business executives, CTOs, production managers and operation 
managers.  By placing your ad in precisely the right topic area, you can achieve maximum 
attention and reach your target audience with precision.

Target audience: Design engineers, developers, business executives,  
  CTOs, production managers and operations managers

Publication frequency: Weekly (on Wednesday, plus fluid Exklusiv with special messages/announcements)

Distribution 2,433 subscribers (as at: August 2021)

Provision of data:  At least 1 week prior to placement via email to veronika.stockmayr@mi-connect.de

Format:  GIF format, JPG, HTML banner

Color scheme:  RGB 

Max. file size:  max. 50 KB

Ad form Format (in pixels) Placement Data Price per week

Header Ad 650 x 90 Top max. 50 KB € 690,00

Content Ad 650 x 150 editorial secction max. 50 KB € 570,00

Text Ad max. 330 characters + image (620 x 349 px) editorial secction max. 50 KB € 855,00

Header Ad

Content Ad

Text Ad

All newsletters are mobile optimized   
for use on a smartphone or tablet.

Price list 
Newsletter
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The fluid standalone newsletter 

As well as our regular newsletters, you can also opt for a standalone newslet-
ter to get your message our to our audience. 
Design a newsletter containing exclusively your content. This guarantees that 
you can address potential customers in your specific target groups and create 
distraction-free advertising. The newsletter is then sent in our site’s name to 
around 2,433 subscribers, made of up 100% your content.

■  Option 1 – based on our building-block template

■  Option 2 – based on your customer HTML

Prices include newsletter creation and one round of amendments 

Price: € 6,490.00

New: Engage Plus

Send a second standalone newsletter with extra information to the  
people who opened your first one and thus secure maximum interest  
within your target group.

Price on request

Price list 
Standalone Newsletter
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 The directory  
of manufacturers  

on fluid.de

The directory of manufacturers on fluid.de

Don’t hesitate to 
get in touch:

Gabi Claus
Tel.: +49 (0) 8191 125-319
Fax: +49 (0) 8191 125-555
E-Mail:  gabi.claus@ 

mi-connect.de

Standard Plus Premium

Email contact ✔ ✔ ✔

Address details ✔ ✔ ✔

Manage your product portfolio, product 
groups, and social media channels

✔ ✔ ✔

Phone and fax number ✔ ✔

Link to homepage ✔ ✔

Company logo ✔ ✔

Profile picture ✔ ✔

Highlighting in search results ✔ ✔

Image gallery  ✔

Company portrait ✔

Named contacts ✔

Link to sales office or branches ✔

Additional information as separate file ✔

Integration of corporate videos ✔

Integration of white papers ✔

Price per year free € 370 € 605

Leverage locational benefits online too: Showcase your company with a corporate listing in your industry 
environment. A listing in our company database will secure you a permanent slot for when your customers 
are doing their research. You can update and add to all the entries on your company at any time. 

Plus and 
Premium entries:

Printed logo in special 
issues
fluidtechnik and 
fluid Markt
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Data-driven  
online marketing

Talk to us and find out more about

■  Account-based marketing campaigns

■  Intent scoring

■  CPL models

■  Reach extensions 

■  High-quality traffic with guaranteed clicks

This is what we offer:

■   Campaigns delivered to defined target markets 
across networks and devices

■   Maximum control over your advertising budget thanks to 
precise campaign analyses

■   Low scatter as only targeted users are addressed

■   Various pricing models

With our audience products, you can reach your target market  
precisely where they are to be found – even outside of our platforms. 

Data-driven online marketing
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Special issues / 
Digital themed day

fluidtechnik

This special issue is devoted entirely to acces-
sories for hydraulic and pneumatic systems. 
The range of topics is sure to attract significant 
attention from your target audience.

Published in a print run of 20,000 copies,  
fluidtechnik is long-lasting medium that ensures 
a year-long presence among its recipients.

Advertising deadline: Jun 22, 2023
Publication date: Jul 18, 2023

The current price list applies!

fluid MARKT

Published in a print run of 20,000 copies, the 
highest-circulation annual buyers guide for 
hydraulic systems, pneumatic systems and 
accessories gives design engineers and devel-
opers a comprehensive overview of fluid power 
products and their suppliers. 
By placing an advert in fluid MARKT, the leading 
companion for reliable product selection, you 
can secure a presence with potential customers 
for the entire coming year.

Advertising deadline: Nov 20, 2023
Publication date: Dec 15, 2023

The current price list applies!

fluid digital themed day

With the themed day, we offer you as a company the opportunity to showcase 
your expertise to your target group in a focused way by delivering a specialist 
presentation. 

The themed day is intended primarily for designers and developers based in 
Germany, Austria, and Switzerland. 

Choose from the following partnership options:

Sponsorship: 30- to 45-minute presentation slot €4,950* 
■  Logo in all online advertising media in the run-up to the event 
■  Details of participants (leads) provided after the event 
■  Reporting after the event 

Principal sponsor: 45- to 60-minute presentation slot €8,250* 
■   Named as principal sponsor in all online advertising media in the run-up 

to the event 
■  Details of participants (leads) provided after the event 
■  Reporting after the event 
■  Sponsor’s logo on participation certificates as well

The editorial team will also be covering this event across all media after it has 
concluded.

Digital 
themed day 
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Contact Gabi Claus 
Sales Director 

+49 8191/125-3 19 
gabi.claus@ 

mi-connect.de

Dagmar Merger
Editor Print

(respons.) 
+49 8191/125-718 

dagmar.merger@ 
mi-connect.de

Veronika Stockmayr 
Media  

Administration 
+49 8191/125-338 

veronika.stockmayr@ 
mi-connect.de

Silvia Düringer
Assistant  
Sales
+49 81 91/125-439
silvia.dueringer@ 
mi-connect.de

Sabine Tatzel
Assistant  
Sales
+49 81 91/125-370
sabine.tatzel@ 
mi-connect.de

GTCBs
Our General Terms and Conditions of 
Business apply. These can be viewed at 
www.mi-connect.de.

Vertretung Italien, 
Casiraghi Pubblicità 
Internazionale
Via Cardano 81 •  
22100 Como (Co) Italia
+39 31/261-407
info@casiraghi-adv.com

Sebastian Wörle
Chief Sales Officer 
+49 8191/125-167 

sebastian.woerle@ 
mi-connect.de

Ragna Sonderleittner
Freelancer

+49 8191/125-466 
ragna.sonderleittner@ 

mi-connect.de


